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PROLOGO

Para hacer frente al desafio de incluir la dimension cultural en las politicas de desarrollo social
y econdmico, y aprovechar el potencial del sector creativo para la diversificacién de la matriz
exportadora de nuestro pais, es que el pasado 2 de mayo se lanzé el Plan Nacional de Fomento
a la Economia Creativa (PNFEC). Una herramienta, que entre sus ejes principales, considera
el fomento para el desarrollo sostenible de los proyectos e iniciativas creativas y culturales, a
través de acciones que contribuyan a la generacion de una estrategia de internacionalizacion
que contemple imagen-pais y participaciéon en mercados internacionales.

En miras a este objetivo, el fortalecimiento de las exportaciones chilenas de servicios creativos
es clave. En primer término, dado el tamafio y la relevancia de su flujo en Latinoamérica
especialmente (el 94% de los servicios creativos exportados se exportan en la region,
principalmente a Per(, México y Argentina; INE 2016), pero también, porque las exportaciones
de servicios creativos permiten que el mundo conozca el talento innovador de los distintos
agentes culturales y creativos de nuestro pais.

Este potencial del sector para la diversificacion de la matriz exportadora nacional, no es sélo
una aspiracion, sino que se ha visto ya reflejado en las mediciones productivas, representando
actualmente el 2,2% del PIB y el 6,6% del empleo nacional. Cifras importantes que estan en
linea con las tendencias a nivel mundial (3% del PIBy 1% de la poblacion econdmicamente
activa a nivel mundial corresponden al sector creativo y cultural; UNESCO 2015).

Para que esta tendencia siga ampliandose es importante que exista un apoyo constante del
aparato publico. Sin embargo, el rol del Estado por si solo no es suficiente. La creacion cultural
requiere de una politica de fomento que tenga una vinculacién constante con el sector privado
tradicional, facilitando elescalamientoylainternacionalizacién,de formade darsustentabilidad
en el tiempo a los proyectos creativos y culturales.

En esa linea, y bajo el alero de nuestra participacién como Consejo Nacional de la Cultura y
las Artes en el Comité Técnico Publico Privado de Exportacién de Servicios, junto a la Camara
de Comercio de Santiago (CCS), suscribimos un convenio de actividades que permitira generar
una serie de documentos de capacitacion, junto con la creacion de instancias de mercado para
que sean lideradas por el sector privado con el apoyo de la institucionalidad publica. ;Cual es
el sentido de esto? Incrementar las capacidades y habilidades de los agentes creativos y las
oportunidades de comercializacionen Chileyen elextranjero,apoyando asila profesionalizacién
y la asociatividad de los agentes creativos chilenos.
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Como un primer fruto de esta colaboracién publico-privada, tenemos el agrado de presentar
a toda la comunidad creativa la primera version de la Guia para el Exportador de Servicios
Creativos: Regulacion nacional y mecanismos para evitar la doble tributacion, el cual se enfoca
en los sectores Audiovisual, MUsica, Editorial, Disefio y Artes Escénicas. El objetivo principal de
esta guia es orientar a estos distintos sectores en el marco normativo y tributario relacionado
con la exportacién de servicios, colaborando con la formacion de los agentes creativos para
el fomento de la internacionalizacién del sector respectivo. En la proxima version del Manual,
a lanzarse a principios del 2018, se abarcara la totalidad de los sectores que componen la
economia creativa.

Quiero agradecer a todas las instituciones involucradas en la elaboracion de este Manual y a sus
equipos que participaron activamente en las reuniones que dieron forma a este documento.
Esperamos que esta guia sea una herramienta importante en el posicionamiento de los sectores
creativos chilenos en los mercados internacionales, y que a la vez ayude a que nuestra imagen-
pais se proyecte y posicione en todos los rincones del mundo.

Ernesto Ottone Ramirez
Ministro Presidente

Consejo Nacional de la Culturay las Artes
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Bl inTRODUCCION

La economia internacional ha experimentado importantes transformaciones en las Ultimas dé-
cadas. La liberalizacion comercial y de los mercados financieros, la globalizacion econémica
y el destacado lugar que han adquirido los servicios y sus transacciones internacionales, son
algunos de los elementos mas distintivos del actual escenario econémico mundial.

A medida que siguen cayendo las barreras en el sector servicios y la globalizacién econémica
continua afianzandose gracias al permanente desarrollo de las tecnologias de la informacion,
este sector ha dejado de responder a su tradicional rotulo de “no transable”.

Las cifras hablan por si solas, el comercio de servicios ha venido ganando espacio en el
comercio exterior tradicional. Mediciones realizadas por la Organizacion Mundial del Co-
mercio (OMC) muestran que las exportaciones mundiales de servicios pasaron desde los
US$1.500 miles de millones en 2000 a los US$4.872 miles de millones en el afio 2014. Esta
cifra equivale a mas del 25% de las exportaciones mundiales de mercancias, en que alre-
dedor del 53% del total corresponden a servicios comerciales distintos del transporte y el
turismo.

La globalizacion de la industria de servicios se ha situado como una de las principales mega-
tendencias del siglo XXI, traduciéndose en un crecimiento sin precedentes en términos de seg-
mentos de negocios, tamano de mercado, posicionamiento de paises y estrategias corporativas
de empresas internacionales.
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Chile no ha estado ajeno a estos fendmenos. En la actualidad el sector servicios explica mas del
70% del PIB de Chile y genera sobre el 70% del empleo total en el pais’.

Las exportaciones de servicios, por su parte, han ganado una participacion relevante en la ca-
nasta exportadora de nuestro pais. En efecto, en 2016 los envios de servicios al exterior bordea-
ron los US$9.500 millones, siendo las exportaciones de servicios no tradicionales con US$3.800
millones?, las que lideran las exportaciones de intangibles, alcanzando el 40% del total de ser-
vicios exportados.

La industria de los servicios ofrece grandes posibilidades de desarrollo para modernizar la ma-
triz exportadora de Chile hacia sectores de altor valor agregado tales como ingenieria, arquitec-
tura, TIC, servicios financieros, industria creativa, entre otros.

Sera un desafio-pais desarrollar las estrategias para impulsar este sector y llevar a cabo ade-
cuadas politicas publicas para una mayor insercion internacional de las empresas de servicios,
considerando que este sector constituye en si alto valor agregado, incorpora a nuestra oferta
exportable talento y conocimiento generado en el pais y mano de obra calificada de profesio-
nales, especialistas y creativos.

En tal sentido, cabe destacar el trabajo que ha venido desarrollando el Comité Técnico Publico
Privado sobre Exportacion de Servicios® que coordina el Ministerio de Hacienda, el cual ha im-
pulsado una serie de medidas administrativas y de alcance legal para favorecer las exportacio-
nes nacionales de intangibles.

Aunque, por una parte, las exportaciones de servicios pueden concretarse con mayor facilidad
gue una exportacion tradicional de mercancias (debido a que el insumo principal es el cono-
cimiento, talento y creatividad del proveedor y los canales de distribucién estan disponibles a
bajo costo, como Internet), por otra, éstas se llevan a cabo en un marco regulatorio complejo,
donde las normas aplicables no son homogéneasy se encuentran disgregadas en diversos cuer-
pos juridicos.

[1] Fuente: Banco Central de Chile.
[2] Registrados como otros servicios en la cuenta de balanza de pagos del Banco Central de Chile.

[3] Ministerio de Hacienda, Servicios de Impuestos Internos, Servicio Nacional de Aduanas, Ministerio de Relaciones Exteriores a través de DI-
RECON y ProChile, Ministerio de Economia, Fomento y Turismo, CORFO, INVESTCHILE, Banco Central de Chile, SOFOFAy la Camara de Comercio
de Santiago, representando al sector privado.

[11]
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Como es posible advertir, esta situacion provoca importantes efectos no deseados. En primer
lugar, proveedores sin los conocimientos necesarios para enfrentar con éxito los mercados ex-
ternosy, en segundo lugar, el riesgo de incumplir con las obligaciones que exigen las normativas
vigentes en el pais. Lo anterior puede provocar informalidades que son observadas en forma
acentuada en el sector creativo.

En tal sentido, se considera altamente relevante que los proveedores de servicios creativos que
se desempefan (o estén en vias de desempenarse) en el plano internacional tengan los co-
nocimientos basicos sobre el marco normativo que regula las exportaciones de servicios, asi
como del proceso de exportacion bajo el sistema de calificacidén de servicios de exportacién del
Servicio Nacional de Aduanas (SNA), y también de los procedimientos para exportar servicios
prescindiendo del sistema establecido en Aduana.

Adicionalmente, es fundamental que el sector creativo pueda recibir los conocimientos sobre
los mecanismos que dispone el pais para eliminar o evitar la doble tributacion que se produce
por la interaccion de las normativas tributarias del pais importador en el cual es residente el
cliente o consumidor de los productos creativos y el pais donde reside el exportador (Chile).

Afin de impulsar la internacionalizacion de la economia creativa, el Consejo Nacional de la Cul-
tura y las Artes (CNCA) y la Camara de Comercio de Santiago (CCS)* suscribieron un acuerdo
para poner a disposicion de dicho sector un documento orientador sobre el marco normativo y
tributario que incide en la exportacién de servicios en cinco sectores: Sector audiovisual, musi-
ca, editorial, disefio y artes escénicas.

[4] La CCS tiene una vasta trayectoria en materia de comercio de servicios de casi 20 afios. A fines de la década de los ‘90, cred el Comité de
Exportadores de Servicios como contraparte privada de los primeros TLC suscritos por Chile con Canada y México. En el afio 2000 comienza
a funcionar al alero de la CCS la Coalicién de Exportadores de Servicios (CES) formada por gremios sectoriales y suscribe un convenio con
ProChile para fomentar las exportaciones de intangibles. La CES ha representado al sector privado de servicios en los cuartos adjuntos de las
negociaciones de servicios de los TLC que ha suscrito Chile a partir del afio 2000, con EE.UU., la UE, entre otras. Asimismo, ha representado
al sector privado en las diversas mesas de trabajo para promover las exportaciones de servicios, entre ellas, el proyecto de servicios globales
de CORFO en que la CCS apoyd técnicamente. Asimismo, la CCS es fundadora de la Asociacién Latinoamericana de Exportadores de Servicios
(ALES) con sede en Uruguay. Por otra parte, participé en la elaboracion del Manual para el Exportador de Servicios y, ademas, cred en conjunto
con la Asociacion de Empresas de Ingenieria (AIC) el indicador que mide las exportaciones de servicios de ingenieria.

[12]
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LA ECONOMIA CREATIVA

La economia creativa es aquella que tiene su origen en la creatividad, las habilidades y el ta-
lento y que de paso, busca el bienestar y la creacion de trabajos a través de la generacidén y la
explotacion de la propiedad intelectual.

La economia creativa representa el quinto sector econémico mas grande en términos de volu-
menes de venta, después de servicios financieros, tecnologia de informacion, productos farma-
céuticos y biotecnologia, y turismo. En los paises miembros de la OCDE, la economia creativa
absorbe el 5% de la fuerza laboral.?

Es un sector econémico que genera empleo, desarrollo humano, inclusion social y que cuenta
con un alto componente de emprendimiento, innovacion y creacién de valor, y representa una
nueva via para que paises como Chile den el salto a areas de valor agregado, inclusion social y
en una mejor distribucion del ingreso.

El afio 2013 el sector creativo contribuy6 con el 2,2 del PIB del pais, similar al aporte del rubro
agropecuario/silvicola (2,6%) y por sobre sectores como la pesca (0,4%) o el de las bebidas y
tabaco (1,6%). De acuerdo a cifras del Sl las ventas del sector creativo superaron las UF 317
millones en 2014, representando el 1,5% de las ventas totales.®

Respecto del empleo, alrededor de 500 mil personas son empleadas en alguno de los oficios
culturales, lo que equivale al 6,6% del total nacional de trabajadores.”

[5] DIRECON: Octubre 2016: Chile un buen proveedor de servicios para el mundo: Industrias creativas y videojuegos.
[6] CNCA: Plan Nacional de Fomento a la Economia Creativa.

[7] CNCA: Plan Nacional de Fomento a la Economia Creativa.

[13]
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Comercio exterior de servicios creativos.®

La Conferencia de las Naciones Unidas sobre Comercio y Desarrollo (UNCTAD) sostiene que en-
tre 2002 y 2011 las exportaciones de bienes y servicios creativos crecieron 134%, llegando en
2011 a intercambios por un total de US$646.000 millones. Sin embargo, sélo US$18.800 millo-
nes se movilizaron desde América Latinay El Caribe.

Segun el informe del Consejo Nacional para la Innovacién y la Competitividad (2007), el sector
creativo se muestra como uno de los mas potentes y con mayores proyecciones de crecimiento.
En este sentido, cabe destacar la reciente obtencion del primer Oscar para el cine chileno, con
el cortometraje Historia de un Oso, de la Productora PunkRobot.

De acuerdo al Informe Anual de Estadisticas Culturales (CNCA, 2015), las exportaciones de bie-
nes y servicios culturales en 2015 fueron de US$406 millones, de ellos US$237 millones, que
equivale a un 58%, correspondieron a exportaciones de servicios y US$169 millones a produc-
tos creativos (42%). Las importaciones de productos creativos, por su parte, alcanzaron los
US$3.106 millones.

Respecto de los productos creativos exportados, US$64 millones correspondieron a artesania
(38%), le siguio6 artes literarias, libros y prensa, con US$43 millones (25%), infraestructura y
equipamiento, con USS$27 millones (16%) y las exportaciones de arquitectura, disefio y servicios
creativos, con US$20 millones (12%).

De los US$237 millones de servicios exportados, alrededor de US$193 millones, que representan
un 81% del total, correspondié a infraestructura y equipamiento (principalmente informatica).
Las exportaciones de arquitectura, disefio y servicios creativos fueron de US$26 millones, que
representaron el 11%. Los envios de medios audiovisuales e interactivos se situaron en USS$11
millones, y las exportaciones de artes literarias, libros y prensa alcanzaron los USS7 millones.

[8] En base a DIRECON: Octubre 2016: Chile un buen proveedor de servicios para el mundo: Industrias creativas y videojuegos.

[14]
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CONCEPTOS FUNDAMENTALES

3.1 El comercio de servicios y el marco juridico internacional

El comercio de servicios se lleva a cabo en forma sustancialmente distinta al comercio tradicio-
nal de bienes. La Organizacién Mundial del Comercio (OMC) dej6 expresamente establecida esta
situacién en 1995, cuando dispuso de dos acuerdos multilaterales: El Acuerdo General sobre
Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT en su sigla en inglés), para regular el comercio mundial
de mercancias, y el Acuerdo General sobre Comercio de Servicios (GATS, sigla en inglés), para
regir el comercio mundial de servicios.?

En efecto, en el caso del comercio de servicios no son las preferencias arancelarias las materias
centrales, ya que los servicios al serintangibles no se encuentran afectos a aranceles aduaneros
al comercializarse internacionalmente. Desde ese punto de vista, las claves para el comercio de
servicios pasan a ser las normas que mantienen los paises en sus regulaciones internas.

En ese orden de ideas, la OMC dispuso que, a diferencia del comercio de bienes, el comercio de
servicios se materializa de varias formas o modos, mediante los cuales es posible proporcionar
servicios en un entorno internacional.

Dicho organismo identifico cuatro formas en que puede prestarse o comercializarse internacio-
nalmente un servicio, las cuales se denominaron “modos de suministro de servicios”. Estos son:

[9] Todos los Tratados de Libre Comercio que ha suscrito Chile y que se amparan en las disciplinas de la OMC incluyen normas sobre el comer-
cio de mercancias y el comercio de servicios en capitulos separados.

[15]
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1) MODO 1. Comercio transfronterizo: El servicio cruza la frontera sin desplazamiento fisico
ni del proveedor ni del cliente (Ejemplo: en Chile se realiza el disefio publicitario y se envia a
un cliente en el exterior o también la explotacién de los derechos de propiedad intelectual
de un documental en el exterior).

2) MODO 2. Consumo en el extranjero: El cliente se desplaza fisicamente (viaja) al pais del
prestador a consumir el servicio. Por ejemplo, un productor no residente en Chile se des-
plaza a Chile a consumir servicios asociados a una produccién audiovisual o el rodaje de un
spot publicitario en una locacion geografica atractiva. El servicio se presta en Chile.

3) MODO 3. Presencia comercial: El prestador del servicio establece una presencia comercial en
el pais del cliente, mediante, por ejemplo, una agencia o filial. Un ejemplo es el de una editorial
nacional que establece una agencia o filial en el exterior y en ese pais presta los servicios.

4) MODO 4. Movimiento de personas fisicas: El proveedor de servicios se desplaza (viaja)
fisicamente al pais del cliente, presta el servicio y regresa a su pais. Esta persona natural
puede ser independiente o dependiente de una persona juridica. Por ejemplo, un actor na-
cional es contratado en el exterior para participar en una obra de teatro, un musico chileno
da un concierto en el marco de una gira internacional.

Bajo esta clasificacion, siempre sera posible encasillar una prestacién internacional de servi-
cios en alguno de estos cuatro modos. Sin embargo, en la practica, es habitual que las empresas
utilicen en una misma prestacion de servicios al exterior, una combinacion de mas de un modo
de suministro.

[16]



GUIA PARA EL EXPORTADOR DE SERVICIOS CREATIVOS | Regulacién nacional y mecanismos para evitar la doble tributacion

Economia Miembro A Economia Miembro B

(Economia de suministro de servicios)
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Suministro de servicios
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a Miembro de A

AN

Respecto de nuestra politica comercial, Chile ha incorporado en sus Tratados de Libre Co-
mercio (TLC) un capitulo especifico sobre comercio de servicios. De esta forma, los acuerdos
establecen un marco juridico con reglas que otorgan mayor certidumbre a los proveedores,
garantizando el trato nacional en los sectores donde se asumen compromisosy consolidan-
do la regulacion discriminatoria a fin de no hacerla mas gravosa en un futuro.

[17]
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Asimismo, en otras areas, incorporan una agenda de trabajo para favorecer el comercio de ser-
vicios reciproco, como es el caso de la entrada temporal de personas de negocios, que comun-
mente se trata en un capitulo separado, asi como la posibilidad de celebrar acuerdos de reco-
nocimiento mutuo de requisitos para la prestacién de un servicio.

Sin embargo para los exportadores (importadores) de servicios los aspectos clave seran, por un
lado, las normas nacionales para la prestacién de servicios al exterior, y como éstas se relacio-
nan con los modos de suministro y, por otro, las materias impositivas aplicadas por los paises
intervinientes (exportador e importador) ya que, por lo general, la provision internacional de
servicios se encuentra afecto a doble tributacion internacional.

3.2 Internacionalizacion de la economia creativa: Aspectos regulatorios y tributarios

En primer lugar, es importante destacar que una caracteristica distintiva de la economia crea-
tiva es la variedad de “productos” elaborados por el sector. En efecto, comprende la creacion
de diversos tipos de productos tangibles e intangibles y también la prestacion de una serie de
servicios. Adicionalmente, un mismo bien creativo puede comportarse simultaneamente como
producto fisico, bien intangible y servicio, segun sea la forma en que dicho bien se comercialice.

Para ejemplificar lo anterior, veamos el caso de un cuadro pintado por un artista:

1) Una posibilidad es que el cliente adquiera dicho cuadro en una galeria de arte. Esta transac-
cién corresponderia a la compraventa de un bien tangible o fisico.

2) Una segunda alternativa es, que el cliente pague al autor de dicho cuadro una regalia por la
exhibicion de éste en una galeria de arte, correspondiendo a una transaccién de un bien intan-
gible. El pago que se hace al autor corresponde al derecho de exhibicion, y

3) Una tercera posibilidad es que dicho cuadro sea encargado por el cliente a pedido al pintor.
En este caso se trata de la venta de un servicio profesional.

Esta caracteristica distintiva del sector creativo se manifiesta de similar forma cuando se realiza
comercio exterior. Es decir, es posible exportar productos creativos, bienes intangibles y servi-
cios. Consecuentemente, al momento de realizar una exportacion, sera muy importante iden-
tificar claramente cuando se esta frente a un producto creativo, una regalia (bien intangible) o
un servicio.
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Adicionalmente, el desarrollo explosivo que ha tenido “Internet” y la economia digital ha posi-
bilitado que bienes fisicos creativos puedan ser digitalizados y, por ende, se intercambien usan-
do medios electrénicos, tales como libros, fotografias o musica, los cuales se comercializan co-
munmente en la forma de bienes intangibles (digitales).

Exportacion de un bien creativo fisico

Cuando se esta exportando bienes creativos en formato de mercancias fisicas los procedimien-
tos a utilizar seran los canales tradicionales del comercio exterior. Es decir, en estos casos se
trata de un intercambio fisico de productos, y por lo tanto, existira intervencién aduanera y
servicios de transporte que trasladaran el producto desde el pais de origen al pais de destino.

Exportacion de un bien creativo intangible

La condicion intangible del bien creativo abre la puerta al mundo de los servicios, los que se
caracterizan por su inmaterialidad. Es importante clarificar desde ya que, en el caso de un bien
fisico que se digitaliza, el canal del comercio internacional y las normas a aplicar son distintas al
que rige para su exportacién como bien material.

Entonces, cuando los bienes se digitalizan, la transaccion pasa a corresponder a “derechos so-
bre bienes inmateriales”, por ejemplo, derechos sobre un libro digital cuyos propietarios pue-
den comercializarlo en el mercado local y/o también podrian exportarlo a otros paises median-
te la explotacion de dichos derechos. Estas actividades se encuentran reguladas en Chile por la
ley de propiedad industrial e intelectual.

Por otra parte, la Ley sobre Impuesto a las Ventas y Servicios (IVA)'°, hace referencia a estas acti-
vidades en el articulo 8, letra h, al considerar también como servicios “al arrendamiento, suba-
rrendamiento o cualquier otra forma de cesion del uso o goce temporal de marcas, patentes de
invencion, procedimientos o formulas industriales y otras prestaciones similares”. En otras pa-
labras, esta Ley establece que a nivel interno los bienes intangibles son asimilables a servicios.

En estos mismos términos ha sido el pronunciamiento del Servicio de Impuestos Internos en los
diversos oficios que ha dictado al respecto. En conclusién, estas actividades son consideradas
servicios y, por ende, afectas a IVA.

[10] Decreto Ley 825.

[19]
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En los convenios tributarios estas actividades se han incorporado en el articulo 12 de dichos
tratados, y en algunos acuerdos bilaterales se han incluido en el articulo de regalias (articulo 12)
a las asesorias técnicas, servicios técnicos y consultorias.

Asi entonces, cuando se desee comercializar al exterior un bien intangible, deberan utilizarse
los procedimientos establecidos por nuestra normativa interna para exportar servicios.

Exportacion de un servicio creativo

El resto de las actividades de la industria creativa distintos de los bienes materiales e intan-
gibles debiesen considerarse como servicios puros, entre ellos, los servicios digitales. Por lo
tanto, los canales a utilizar para comercializar servicios creativos con el exterior seran similares
a los usados para exportar bienes intangibles.

3.3 La normativa chilena

La legislacion chilena no incluye una definicion concreta sobre “comercio de servicios” o de
“exportacion de servicios”. Sin embargo, a los efectos de otorgar la exencion del IVA, se enco-
mienda al Servicio Nacional de Aduanas (SNA) la funcidén de determinar si un servicio es “de
exportacion” o no.

En otras palabras, a diferencia de una exportacién de mercancias, en los servicios se requiere
de un pronunciamiento por parte del SNA, quien cataloga si el servicio es de exportacion y, por
ende, si puede beneficiarse de los mecanismos de fomento a las exportaciones.

En efecto, el articulo 12, letra E, N° 16 de la Ley del IVA dispone que:

“Estaran exentos del impuesto establecido en este titulo: ...Los ingresos percibidos por la pres-
tacion de servicios a personas sin domicilio ni residencia en Chile, siempre que el Servicio Na-
cional de Aduanas (SNA) califique dichos servicios como exportaciéon”. Entonces, una primera
conclusion es que en Chile coexisten servicios prestados al exterior considerados exportaciény
otros que no tienen esa condicion.
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Por otra parte, la Ley 20.956, de 2016, incorpord dos disposiciones a la Ley del IVA: En primer
lugar, que la exencion a dicho impuesto procedera respecto de aquellos servicios que sean pres-
tados total o parcialmente en Chile para ser utilizados en el extranjero y, en segundo lugar, un
agregado al articulo 36 (relativo a recuperacion de IVA exportador), en el siguiente tenor: “Igual-
mente podran acceder a los beneficios de este articulo los prestadores de servicios siempre que
éstos sean prestados o utilizados integramente en el extranjero y hubiesen estado afectos al IVA
de haberse prestado o utilizado en Chile y el servicio sea gravado por un impuesto similar en el
pais de destino...”.

Con fecha 16 de mayo de 2007, el SNA emitié la Resolucion Exenta N° 2511, que establece los
requisitos para que un servicio sea Calificado como Exportacién: El servicio debe ser:

a) Realizado total o parcialmente en Chile (modificado por Resolucién 7192 de noviembre
de 2016) a personas sin domicilio ni residencia en el pais.

b) Utilizado exclusivamente en el extranjero, con excepcion de los servicios que se presten a
mercancias en transito por el pais.

c¢) Susceptible de verificacion en su existencia real y en su valor.

Se excluyen los servicios de arrendamientos de bienes de capital. Para recuperar el IVA ex-
portador, el servicio debe ser hecho gravado con IVA.

El servicio debe estar incluido en el listado de Servicios Calificados como Exportacion que
comprende alrededor de 230 items. Ver http://www.aduana.cl/nueva-clasificacion-de-servi-
cios/aduana/2016-08-10/104402.html

Si el servicio no esta incorporado en dicho listado, el exportador podra solicitar al SNA su
calificacion. Una vez aprobada la calificacion del servicio, éste sera incorporado al listado.

Para acceder a la calificacion como exportacion, el servicio debe cumplir todos los requisitos
de la Resolucion 2511. Cuando el servicio es calificado por el SNA, es obligatorio contar con
los servicios de un agente de aduanas para exportaciones de mas de US$2.000.

Se emitird un Documento Unico de Salida (DUS), que acompafiara a la factura de exporta-
cién. Para la factura de exportacion debe utilizarse el RUT genérico 55.555.555-5 y el monto
debe corresponder al estipulado en el DUS. Para exportaciones inferiores a US$ 2.000 debe
emitirse un Documento Unico de Salida Simplificado (DUSSI) sin mediacidn de un agente de
aduanas.

[21]
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Por otra parte, en Chile los “servicios” estan definidos en la Ley del IVA como una prestacion
realizada por una persona en favor de otra, a cambio del pago de un precio, siempre que
provengan del ejercicio de las actividades comprendidas en el N° 3y 4 del articulo 20 de la
Ley de Impuesto a la Renta (LIR) y como tal son gravados con IVA.

Las actividades comprendidas en el N° 3y 4 del articulo 20 de la LIR corresponden a servicios
comerciales, rentas de la industria, del comercio, de la mineria y de la explotacion de riquezas
del mary demas actividades extractivas, compafias aéreas, de seguros, de los bancos, asocia-
ciones de ahorro y préstamos, sociedades administradoras de fondos, sociedades de inversion,
capitalizacion, de empresas financieras y otras de actividad analoga, constructoras, periodisti-
cas, publicitarias, de radiodifusion, television, procesamiento automatico de datos y telecomu-
nicaciones, empresas de diversion y esparcimiento, entre otras.

Adicionalmente, se asimilan a servicios otras actividades especiales (articulo 8, letra h de la Ley
del IVA), tales como el arrendamiento o cesion de uso de la propiedad intelectual e industrial.

Con ello, surge una segunda conclusion: En base a la normativa, no cualquier prestacion por la
cual se reciba un pago sera considerada un servicio y por ende, gravada de IVA. En otras pala-
bras, en Chile coexistiran servicios gravados y no gravados de IVA.

Entonces, considerando la posibilidad de que un servicio pueda calificarse o no como de expor-
tacion y el comportamiento dual de los servicios respecto del IVA, se configuran cuatro escena-
rios posibles:

1. Que el servicio esté reconocido como de exportacién por el Servicio Nacional de Aduanas
y sea originalmente gravado, pudiendo el proveedor directamente facturar exento de IVA.
Podra también recuperar el IVA crédito fiscal usado en el proceso de exportacion.

[22]
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2. Que el servicio no esté reconocido como de exportacién, y la actividad en su origen sea un
hecho gravado, por lo cual se debera recargar el IVA (débito fiscal), en este caso sera posible
recuperar el IVA mediante la diferencia entre débito y crédito fiscal.

3. Que el servicio sea calificado como exportacién por el SNA y originalmente no sea hecho
gravado de IVA, en cuyo caso el prestador hace la factura exenta de dicho impuesto, de todas
formas no se podra recuperar el IVA recargado en el proceso de exportacion.

4, Que el servicio no sea considerado como de exportacion y la actividad no esté gravada
por IVA, por lo cual se podra facturar exento de IVA pero sin la posibilidad de recuperar IVA
utilizado en la exportacion.

Servicio Gravado de IVA

S

‘S Si No

2 4 1 ) 4 3 )\

‘o' ., | a)Facturade a) Factura de

a Si exportacion (exenta) exportacion “exenta”

¢ b) Recupera IVA b) No recupera IVA

w del proceso crédito del proceso

° J J

£

8 4 2 ) 4 4 )\

w N a) Factll.JVrE gravada a) Factura exenta

(-] o con b) No recupera IVA
Débitos menos crédito del proceso

'g b) % adi clj3 [

é créditos ) \ )

®

(S

Fuente: Elaboracién propia

Es importante indicar que cuando el servicio
prestado al exterior no es gravado de IVA en
ninguin caso puede recuperarse el IVA recargado
(por los insumos) en el proceso exportador.

[23]
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Entonces, de acuerdo a nuestra regulacion surgen tres posibilidades de factura cuando se ex-
porta un servicio al exterior, ellas son:

1) Factura de exportacion cuando el servicio es calificado como exportacion.

2) Factura gravada en caso que el servicio exportado sea un hecho gravado y no sea califica-
do como exportacion, y,

3) Factura exenta cuando el servicio exportado sea un hecho no gravado de IVA y no sea
calificado como exportacion.

3.4 La Doble Tributacion en el comercio de servicios

La doble tributacién (en materia de impuesto a la renta) afecta a las exportaciones de servicios
realizadas en los modos uno (comercio transfronterizo), tres (presencia comercial en el extran-
jero) y cuatro (movimiento de personas fisicas), asi como las combinaciones de éstas.

Esto se debe a que Chile tiene un sistema de
tributacion de renta mundial, con lo que el | Enmodo2,ladoble tributacién no se produce
impuesto grava las rentas producidas tanto debido a que la actividad se realiza totalmente en

l , | exteri y lel la jurisdiccion del pais donde reside el proveedor de
én el pals como en el exterior. ¥, paratela- los servicios. Una excepcién a lo anterior se produce

mente, el pais importador hace una reten- cuando el cliente se desplaza al pais del proveedor
cion de impuestos porque, desde el punto como empresa (empleados de la empresa) a consumir
de vista de dicho pais, la renta es conside- el servicio y posteriormente se hacen los pagos en

forma transfronteriza, situacion esta ultima en que

rada de fuente local o que tiene derecho a . : iy
efectivamente se produce doble tributacién.

aplicar impuestos debido a que en su juris-
diccién esta la fuente pagadora de la renta.

De esta forma, Chile vuelve a aplicar impuestos sobre ingresos (utilidades) que fueron ya grava-
dos en el extranjero, produciéndose doble tributacion, y por ende, desincentivando el comercio
de servicios.

No obstante dicha realidad, Chile, al igual que otros paises, tienen mecanismos para hacer fren-
te a esta situacién desfavorable.
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3.5 Vias que dispone Chile para reducir y/o eliminar la Doble Tributacion

Las herramientas que tiene vigentes nuestro pais para evitar o reducir los efectos de la doble
tributacion provienen de dos vias.

La primera de ellas, de tipo unilateral, es el “Sistema de créditos por impuestos pagados en el
extranjero”, utilizado con todos aquellos paises con los que Chile no tiene un Tratado de Doble
Tributacion (TDT) vigente. Este sistema, establecido en el articulo 41A de la Ley de la Renta (LIR),
admite la modalidad de créditos contra los impuestos chilenos, mediante la determinacion de
un crédito calculado en base a los impuestos efectivamente pagados en el extranjero.

Una vez calculado el monto del crédito, éste se imputa contra el impuesto de primera categoria
(IDPC), y en determinados casos también contra el impuesto global complementario (IGC).

La segunda via de caracter bilateral consiste en los TDT vigentes.

Para la aplicacion de cualquiera de los dos mecanismos, cuando las rentas provengan de retiro
de utilidades de sociedades en el exterior, de establecimientos permanentes y de la obtencién
de rentas pasivas desde el extranjero** el proveedor de servicios debe estar inscrito en el Regis-
tro de Inversiones en el Extranjero del SII.*?

3.5.1 Via unilateral para evitar la Doble Tributacion

Como se mencion6 anteriormente, este mecanismo opera con aquellos paises con los cuales
Chile no tiene vigente un TDT y se aplica para las modalidades de exportacion uno, tres y cuatro
(y en el modo dos cuando los pagos se hacen del exterior), que son aquellas que pueden verse
afectadas por doble tributacién.

Para su solicitud, los proveedores de servicios deben haber realizado los tramites de inicio de
actividades en el Servicio de Impuestos Internos.

[11] Rentas pasivas definidas en el articulo 41G de la Ley de la Renta.

[12] Se trata de un registro electrdnico. Los exportadores pueden efectuar la declaracion jurada correspondiente a través del sitio web del SII.

[25]
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Modo 1.

Para contribuyentes del IDPC y servicios prestados desde Chile a un cliente situado en el exte-
rior-modo 1, los impuestos pagados en el extranjero son utilizados como un crédito contra el
IDPC a pagar en Chile, siempre que se consideren rentas por el uso de marcas, patentes, formu-
las, asesorias técnicas y otras prestaciones similares y servicios calificados como exportacion
por el Servicio Nacional de Aduanas.'® En caso contrario, habra doble tributacion.

La Ley 20.956/2016 agreg6 como beneficiarios de este derecho a los contribuyentes afectos al
impuesto Unico de segunda categoria (IUSC) por sueldos u otras remuneraciones de similar na-
turaleza percibidas del exteriory los contribuyentes afectos al IGC por ingresos provenientes del
ejercicio de profesiones liberales (independientes) o de cualquiera otra profesién u ocupacién
lucrativa percibida del exterior.

Comercio Transfronterizo (modo 1)

) Si
Rentas por regalias, Crédito contra IDPC
asesorias técnicasy
similares y servicios
calificados como
( eprortaciond |
contribuyentes de : i
ID%C) Nol Hav doble tributacién

Servicciios pr%fesionales
independientes Py
(Contrl’i)lg)ée)ntes del Crédito

( Registro en SlI j_)( %ﬁg;tr?fiic?g

Fuente: Elaboracion propia

[13] El crédito se aplica s6lo contra el IDPC.
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Modo 3.

Mediante la presencia comercial en el pais de destino (modo 3) se tiene derecho a crédito contra
los impuestos nacionales, tanto en el caso de dividendos percibidos en el exterior como en el
retiro de utilidades de sociedades y rentas de establecimientos permanentes (EP). En los divi-
dendos y retiro de utilidades el crédito es posible usarlo contra el impuesto de primera catego-
riay el impuesto global complementario, no asi para los EP que sélo se utiliza el crédito contra
el impuesto de primera categoria.

Presencia Comercial (modo 3)

; ' 3 Registro de inversiones\ Exportacion del Crédito contra los
[ Registro en Sli (en el extranjero del S”) > servicio impuestos chilenos

Fuente: Elaboracién propia

Modo 4.

Cuando el exportador es contribuyente del IDPC y la exportacion de servicios se realiza me-
diante el traslado de personas fisicas (modo 4), el derecho al crédito sobre los impuestos loca-
les se otorga sobre la prestacion de asesorias técnicas o similares. Si, por el contrario, la renta
proviene de otros servicios, habra doble tributacién. Cuando se tiene derecho a crédito sélo es
imputable contra el IDPC.

La Ley 20.956/2016 agregdé como beneficiarios de este derecho a los contribuyentes afectos al
impuesto Unico de segunda categoria (IUSC) por sueldos u otras remuneraciones de similar na-
turaleza percibidas del exteriory los contribuyentes afectos al IGC por ingresos provenientes del
ejercicio de profesiones liberales (independientes) o de cualquiera otra profesion u ocupacién
lucrativa percibida del exterior.

[27]



GUIA PARA EL EXPORTADOR DE SERVICIOS CREATIVOS | Regulacién nacional y mecanismos para evitar la doble tributacion

Desplazamiento de personas fisicas (modo 4)

si( N\
Rentas por asesorias Crédito contra IDPC
técnicasy similares \ )
(contribuyentes del
\ IDPC) ) Ve ~N
: Exportacion : I
Registro en SlI del servicio No L Hay doble tnbutaaon)
N\
Servicios profesionales ' ™\
independientes 3 L
(contribuyentes del 9 Crédito )
S IGC) )

Fuente: Elaboracion propia

3.5.2 Via bilateral para evitar la Doble Tributacion
Tratados de Doble Tributacion

Los TDT vigentes en Chile se basan en el modelo de la OCDE, con elementos del modelo de con-
venio ONU.

Porregla general, los servicios realizados por

. « . Todos los acuerdos suscritos por Chile tienen una
empresas son considerados como “benefi-

estructura semejante, no obstante la redaccién

cios empresariales”. Por tanto, el exportador del articulado es distinta, lo que se traduce
pagara el impuesto a la renta (retencién) en también en diferencias en la aplicacién practica
el pais del cliente sélo cuando tenga alli un de los convenios. Por lo tanto, el analisis relativo

alos TDT en este documento es de tipo general,
por lo que, los exportadores deben analizar
especificamente el correspondiente TDT que
venio tributario. podria tener diferencias de aplicacion con la
interpretacion general desarrollada en este estudio.

establecimiento permanente (EP), concepto
definido en el articulo 5 del respectivo con-

Existen excepciones a la regla en los conve-
nios bilaterales suscritos por Chile con Brasil, Colombia y Malasia donde una importante va-
riedad de servicios (de caracteristicas técnicas) pueden ser clasificados como regalias y, por lo
tanto, el pais del cliente aplicara un impuesto de retencién hasta un limite maximo.
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TRATADOS DE DOBLE TRIBUTACION

Argentina Japon EE.UU. Uruguay
Australia Malasia
Austria México
Bélgica Noruega
Brasil Nueva Zelanda
Canada Paraguay
China Perua
Colombia Polonia
Corea Portugal
Croacia Reino Unido
Dinamarca Republica Checa
Ecuador Rusia
Espaiia Sudafrica
Francia Suecia
Irlanda Suiza
Italia Tailandia

Fuente: www.sii.cl

Si se trata de una exportacién transfronteriza (modo 1), sin existir un EP, el proveedor debe ve-

rificar si la renta obtenida es considerada en el TDT correspondiente como una regalia’* o como
otro tipo de renta.

[14] Como “regalias” se suelen incluir también las transferencias de conocimientos, el “know how”. Este concepto estd explicitado, general-
mente en el art. 12 de los diversos TDT.

[29]
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En el caso que sea considerada como regalia, el sacrificio fiscal es compartido por Chile y el pais
de destino. Esto ocurre porque se reduce (hasta un limite maximo) la tasa pagada en destinoy,
a su vez, se obtiene un crédito contra los impuestos a pagar en Chile.

Sino sereconoce en el TDT a la renta como una regalia, podria ser considerada como un benefi-

cio empresarial. En este caso, en que la empresa no tiene un establecimiento permanente en el
pais del cliente, solo se pagara impuestos en Chile.

Comercio Transfronterizo (modo 1)

§i | 1. Limite maximo de
tasa a pagar en destino

2. Crédito contra los

impuestos chilenos
] . \_ J
: Exportacion \ Rentas
( Registro en Sl ( del servicio ) > ( consideradas regalias
4 N\

Tributa sélo en Chile
. J

Fuente: Elaboracién propia

Cuando la exportacion se realiza con presencia comercial (modo 3) es fundamental estar inscri-
to en el Registro de Inversiones en el Exterior, del Sll. El pais importador aplicara impuestos si la
presencia comercial constituye un EP, en caso contrario sélo sera gravado en el pais exportador.

[13] El crédito se aplica s6lo contra el IDPC.
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Presencia Comercial (modo 3)

1. Se tributa en pais del
cliente de acuerdo ala
Si | legislacion local

2. Crédito contra los

Registro dei . \ . tacion del Establecimient impuestos chilenos

: egistro de inversiones xportacion de stablecimiento

Registro en Si en el extranjero del SII) g servicio permanente ——
—

No | Tributasélo en Chile
——

Fuente: Elaboracion propia

Para el modo de movimiento de personas fisicas (modo 4) existen diferencias si lo efectian per-
sonas independientes o dependientes de una persona juridica en Chile.

Como regla general, los servicios personales dependientes tributan en el pais importador si
existe un establecimiento permanente alli. Si los servicios son independientes, la imposicion se
realiza en el pais importador si existe una base fija de negocios' o que el proveedor de servicios
permanezca uno o varios periodos mayores a 183 dias'®, en el lapso de doce meses en el pais de
destino, de lo contrario, s6lo paga impuestos en Chile.

Desplazamiento de personas fisicas (modo 4)

—\ Si 4 N\
Rentas por asesorias Crédito contra IDPC
técnicas y similares \ )
(contribuyentes del
) \. oPo N h
Registro en SlI %’éﬁggg/ci'c?g No Hay doble tributacién
o o D <
Servicios profesionales e N
independientes 3 .
(contribuyentes del 9 Crédito )
\ IGC) y

Fuente: Elaboracion propia

[15] Conceptualmente, es equiparable al establecimiento permanente en el caso de los servicios personales dependientes.

[16] Disposicién estipulada en el articulo sobre servicios personales independientes (y en algunos TDT en el articulo sobre EP) en varios TDT
vigentes.

[31]
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INTERNACIONALIZACION DEL SECTOR AUDIOVISUAL

La oferta nacional de “productos” audiovisuales para el mercado internacional es amplia y va-
riada, incluyendo: Peliculas, filmes de publicidad, preproduccion, producciény postproduccion
de comerciales, cortometrajes, series de TV, disefio de imagen de marca, subtitulacién de pro-
gramas TV, postproduccion ciney TV, entre otros.

Adicionalmente, incluye la explotacion en el exterior de la propiedad intelectual, como por
ejemplo: la venta de derechos de exhibicidon de obras tales como series, peliculas u otros pro-
gramas cinematograficos y de television, y también de guiones.

De acuerdo a entrevistas sostenidas con especialistas del sector, se distinguen tres (3) modelos
de negocios principales de comercio internacional en la industria: la explotacién de la propiedad
intelectual en el exterior mediante la venta de derechos de exhibicion de la obra, guiones u otra
propiedad intangible, la venta de servicios audiovisuales en Chile de preproduccion, produccion
y postproduccién y el suministro de servicios profesionales especializados en el exterior.
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Modelo 1: Explotacion de la propiedad intelectual

Bajo este modelo de negocios los creadores nacionales (productores audiovisuales) venden sus
derechos de propiedad intelectual asociada a la exhibicion de la obra audiovisual o también por
el uso de derechos intangibles asociados, como podria ser un guion u otro derecho incorporado

en una obra.

Diagrama Modelo de Explotacion de la Propiedad Intelectual

Chile Exterior

Modelo 1: O Creador
Explotacién de @« (productor Agente/distribuidor Exhibidor
Propiedad Intelectual audiovisual)

Modelo de ingresos: Explotacion de la propiedad intelectual en el exterior
Modo de comercio de servicios: Transfronterizo (modo 1)

Fuente: Elaboracion propia en base a CNCA.

Segun los criterios establecidos por la OMC se trataria de una exportacion de servicios trans-
fronteriza o modo 1, debido a que los servicios se realizan en Chile y se consumen en el exterior.

[33]
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Analisis regulatorio modelo 1

Como se menciond en el punto 3.3, existen tres posibilidades de facturar un servicio al exterior,
una factura de exportacién, una factura local exenta o una factura local gravada de IVA.

Debido a que es un negocio de comercializacion de la propiedad intelectual, desde el punto de
vista del IVA, estos derechos son hechos gravados de dicho impuesto en Chile, por lo tanto, si
el servicio no logra ser calificado como exportacién por el SNA, corresponderia emitir al exte-
rior una factura nacional gravada con IVA. En caso contrario, si el servicio es considerado como
exportacién por el SNA se tendria derecho a emitir una factura de exportacion (exenta de IVA).

Si el servicio no es calificado como exportacion por el SNA, el IVA usado en el proceso podra
descontarse mediante la diferencia de los débitos y créditos fiscales, de la misma forma como
funciona el impuesto del IVA en una transaccién interna.

Si el servicio es calificado como exportacidon por el SNA, se emitira una factura de exportacién
exenta y el IVA utilizado en el proceso exportador podra recuperarse. Para exportaciones que
superan los USS$ 2.000 se acompafara a la factura de exportacién la emision de un documento
aduanero denominado Documento Unico de Salida (DUS) y se requerira de los servicios de un
agente de aduanas. Si el monto de la exportacién es menor a US$2.000 debe emitirse un Docu-
mento Unico de Salida Simplificado (DUSSI) y no es requisito la intervencion de un agente de
aduanas.

[34]
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Regulacion Nacional para Modelo de Negocios Explotacion de la Propiedad Intelectual

Calificado como Factura de exportauon Recupera IVA
exportacion por SNA (exenta) exportador

Modelo 1:
Explotacién de Gravado con IVA
derechos en el exterior
No calificado como Facturainterna Recupera IVA (débitos
exportacién por el SNA gravada con IVA menos créditos)

Modelo de ingresos:
Explotacion de derechos en el exterior

Modo de comercio de servicios:
Transfronterizo (modo 1)

Fuente: Elaboracion propia

Analisis tributario modelo 1

Como paso previo el proveedor debera determinar si en el pais del cliente existe retencion a los
pagos al exterior por este tipo de derechos o regalias. En caso afirmativo, el proveedory cliente
deben acordar quién se hace cargo del gravamen. Si el impuesto en el exterior es solventado por
el prestador del servicio se producira la doble tributacién.

Para hacer frente a la doble tributacién habra que distinguir si el cliente reside en un pais que
mantiene vigente o no un tratado para evitar la doble tributacién (TDT) con Chile.

[35]
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Cliente residente en un pais que no tiene TDT con Chile

Cuando no hay convenio tributario con el pais de residencia del cliente resulta necesario anali-
zar la posibilidad de utilizar el mecanismo de créditos por impuestos pagados en el exterior dis-
puesto en el articulo 41A de la Ley de la Renta (LIR). Cabe destacar, que para contribuyentes del
IDPC, la norma establece como beneficiarios de este sistema a “...marcas, patentes, formulas,
asesorias técnicas y otras prestaciones similares y servicios calificados como exportacién por el
Servicio Nacional de Aduanas’.

Como en este caso se trata de derechos de propiedad intelectual, las posibilidades de acceder
a este beneficio son bastante altas debido a que, por un lado, esta actividad es candidata a ser
calificada como exportacion por el Servicio Nacional de Aduanas, y por otro, estos derechos son
asimilables a las marcas, patentes, formulas enunciadas en el articulo 41 A de la LIR.

Asi las cosas, en el evento que haya retencion en el exterior, la normativa chilena permitira acre-
ditar dichos impuestos pagados en el exterior contra el impuesto de primera categoria (IDPC) a
pagar en Chile.

Seguidamente, debera determinarse el monto del crédito que podra utilizarse para lo cual nues-
tra legislacion establece un método de calculo de dicho monto en la circular N° 48 del Sl de
2016.

Cliente residente en un pais que tiene TDT vigente con Chile

En la aplicacion de un convenio tributario es
fundamental determinar el articulo en que El analisis relativo a los TDT en este documento

se clasifica la renta que se obtiene por dere- es de tipo general, por lo que, los exportadores
chos de propiedad intelectual deben analizar especificamente el correspondiente

TDT que podria tener diferencias de aplicacion
con la interpretacion general de este estudio.

Las posibilidades son dos:

La primera, cuando el proveedor de servi-

cios nacional no cuenta con un establecimiento permanente (EP) en el pais del cliente. En tal
caso dicha renta sera considerada una regalia y por lo tanto, regulada para efectos del TDT en
el articulo 12.
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Una segunda posibilidad, es que el proveedor nacional mantenga un EP en el pais del cliente. En
este caso, este ultimo pais podra aplicar su legislacién tributaria tal como si no existiera conve-
nio. Es decir, podra hacer retencion de impuesto de acuerdo a su norma interna.

En cualquiera de los eventos anteriores, el pais del cliente retendra impuestos. La diferencia es
que cuando se aplica el articulo 12 del TDT, dicho pais sélo podra retener impuestos hasta una
tasa maxima estipulada en el acuerdo. En ambas situaciones el impuesto retenido en el exterior
podra acreditarse contra los impuestos chilenos.

Por ejemplo, si la tasa de retencion a las regalias de acuerdo a la legislacion del pais del cliente
esde 25%y la tasa maxima de retencidn para las regalias establecida en el articulo 12 del TDT es
de 10%, dicho pais sélo puede aplicar como limite maximo esta ultima tasa (10%) a las regalias
provenientes de Chile.

Eliminacion de Doble Tributacion Modelo de Negocios Explotacion de la Propiedad Intelectual

fMarcas, patentes, Si ( Crédito contra el IDPC J
ormulas, asesorias
técnicas y otras
Sin tratado de doble prestaciones similares y
> tributacion vigente servicios calificados como

exportacion por el SNA
(contribuyentes del IDPC)
No Doble tributacion

Modelo 1:
Explotacién de derechos
en el exterior

fl. Limite maximo de tasa a\
3 | Sin EPen paisdelcliente pagar en destino
“| seaplicaarticulo 12 TDT 2. Crédito contra

impuestos chilenos
Con tratado de doble j ~ /

> ( tributacion vigente
(1. Pais de destino aplica )
- ConEPen impuestos sin limite
b pais del cliente 2. Crédito contra
impuestos chilenos
\P J

Modelo de ingresos: Explotacion de derechos en el exterior
Modo de comercio de servicios: Transfronterizo (modo 1)
Retencion de impuestos en el exterior: Al propietario de los derechos residente en Chile o al autorizado para explotarlos

Fuente: Elaboracion propia

[37]
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Modelo 2: Venta de servicios audiovisuales en Chile

En este modelo, la empresa nacional firma un contrato para realizar la preproduccion, roda-
je de un producto audiovisual y eventualmente podria incluir la postproduccién. El productor
internacional tiene presencia temporal en Chile. El productor internacional se encarga de la
distribucion global a través de la red internacional.

Para este modelo, la utilidad que ofrezca la locaciéon es muy importante en la preproduccion y
rodaje. Los ingresos provienen de los pagos por venta de servicios de produccion, realizados
directamente por el productor internacional, servicios principalmente logisticos y que incluyen
la contratacion de todos los servicios conexos requeridos para los rodajes.

Diagrama Modelo de Negocios Venta de Servicios en Chile

Chile Exterior

e &?c%%sﬁ ( Agente/distribuidor Jﬁ( Exhibidor j

Modelo 2:
Servicios audiovisuales
prestados en Chile

Presencia temporal de
productor internacional

Modelo de ingresos:
Venta de servicios en Chile de preproduccion, produccién y postproduccion

Modo de comercio de servicios:

Consumo en el exterior (modo 2)
Fuente: Elaboracion propia en base a CNCA
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Analisis regulatorio modelo 2

Como se ha mencionado anteriormente, existen tres posibilidades de facturar un servicio al
exterior, una factura de exportacién, una factura local exenta o una factura local gravada de IVA.

Fundamentalmente, este modelo de negocios se sustenta en la venta de servicios a un cliente
no residente en el pais y este ultimo realiza los pagos mediante transferencias internacionales.

En efecto, los servicios son realizados y prestados en el pais a una compafia extranjera que per-
manece temporalmente en Chile. Segun los criterios establecidos por la OMC se trataria de una
prestacion de servicios catalogada en el modo 2.

Los servicios prestados por la empresa nacional a la compania extranjera pueden ser variados
y, por ende, ser de distinta naturaleza en lo que respecta al IVA, es decir, pueden proveerse ser-
vicios gravados con IVAy servicios no gravados con dicho impuesto.

Asimismo, estos servicios son candidatos a ser calificados como exportacién por parte del SNA,
ya que éstos se utilizan en el exterior y se prestan en Chile (cabe recordar que la exigencia de la
norma para que un servicio sea calificado de exportacion es que éste se preste total o parcial-
mente en Chile).

De darse lo anterior, para exportaciones que superan los US$2.000 se acompanara a la factura
de exportacion la emision de un documento aduanero denominado Documento Unico de Sali-
da (DUS) y se requerira los servicios de un agente de aduanas. Si el monto de la exportacion es
menor a US$2.000 debe emitirse un Documento Unico de Salida Simplificado (DUSSI) y no es
requisito la intervencion de un agente de aduanas.

Sin embargo, no obstante que el servicio se califique como exportacién por el SNA se presenta-
rian dos posibilidades que difieren en el tratamiento regulatorio:

a) Servicio exportado gravado con IVA

Cuando el servicio exportado es gravado con IVA en Chile podra acogerse a todos los beneficios
del sector exportador. En primer lugar, la emision de una factura de exportacién (exenta de IVA)
y, por otra parte, sera posible recuperar el IVA crédito recargado por los insumos.

[39]
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b) Servicio exportado no gravado con IVA

Si el servicio exportado no es gravado de IVA en Chile los beneficios se restringen desde el punto
de vista del IVA. En este caso no podra recuperarse el IVA recargado en el proceso exportadory
este impuesto pasa a ser un costo. Los beneficios de calificarse como exportacion en el SNA se
materializan por el lado del impuesto a la renta, debido a que éstos pueden acceder al sistema
de créditos porimpuestos pagados en el exterior (articulo 41A de la Ley de Impuesto a la Renta)
en caso que no exista TDT vigente con el pais donde es residente el cliente (ver 3.5.1).

Regulacion Nacional para Modelo de Negocios Venta de Servicios en Chile

Servicio gravado Factura de exportauon Recupera IVA
con IVA (exenta) exportador

Modelo 2: Calificad m
Venta de servicios at cado co IOSNA
audiovisuales en Chile eéxportacion pore
Servicio no gravado Factura exportacion no IVA del proceso es un
con IVA gravada con IVA costo de la exportacién

Modelo de ingresos:
Venta de servicios audiovisuales en Chile

Modo de comercio de servicios:
Consumo en el exterior (modo 2)

Fuente: Elaboracién propia
Analisis tributario modelo 2

Al ser servicios prestados en Chile a una compafia extranjera que se encuentra temporalmente en
el pais y los pagos se realizan mediante transferencias internacionales podria configurarse doble
tributacion si la legislacion del pais de la compafia-cliente considera que tiene derecho a retener
impuesto porque considera que en su jurisdiccion se encuentra la fuente o el pagador de la renta.

Por tanto, un primer elemento a tener en cuenta es determinar si en dicho pais existe o no re-
tencion a los pagos hacia Chile.

Si el pais de residencia del cliente realiza retenciones debe determinarse si dicha nacion man-
tiene vigente o no un TDT con Chile.
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Cliente residente en un pais que no tiene TDT con Chile

Cuando no hay convenio tributario con el pais de residencia del cliente debe analizarse la posi-
bilidad de utilizar el mecanismo de créditos por impuestos pagados en el exterior dispuesto en
el articulo 41A de la Ley de la Renta (LIR). Cabe destacar, que para contribuyentes del IDPC, la
norma establece como beneficiarios de este sistema a “...marcas, patentes, formulas, asesorias
técnicas y otras prestaciones similares y servicios calificados como exportacion por el Servicio
Nacional de Aduanas”.

Dado que, basicamente son prestaciones de servicios, es relevante tener claridad si correspon-
den a asesorias técnicas y otras prestaciones similares o servicios calificados como exportacién
por el SNA.

Con una alta probabilidad, estos servicios seran calificados como exportacion por el SNA o ten-
dran alguna caracteristica técnica, lo que posibilitara usar este beneficio.

Posteriormente debera determinarse el monto del crédito a utilizar contra el impuesto de pri-
mera categoria. El procedimiento a usar para ello se encuentra en la circular N°48 del Sl de
2016. Ademas habra que entregar al Sll todos los antecedentes probatorios de que efectivamen-
te el contribuyente nacional experimento una retencion de impuestos en el extranjero.

Cliente residente en un pais que tiene TDT vigente con Chile

Como se ha dicho anteriormente, para apli-

car un TDT es clave la correcta clasificacion El analisis relativo a los TDT en este documento

de larenta en el articulado del convenio. De- es de tipo general, por lo que, los exportadores

bido a que se trata de prestaciones de servi- deben analiza'r especifi’cameni‘:e elcorre'spo.n’diente
. , , . . TDT que podria tener diferencias de aplicacion

cios, estos seran mayoritariamente conside- con la interpretacion general de este estudio.

rados beneficios empresariales y, por ende,

sélo gravables en el pais de residencia del

prestador, es decir, solamente en Chile.

[41]
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Lo anterior, siempre y cuando la compania-cliente no sea residente en Brasil, Colombia o Ma-
lasia y no se trate de servicios de caracteristicas técnicas. En caso que dichos servicios sean
técnicos y prestados a alguno de dichos paises, éstos seran considerados regalias y con ello,
gravables hasta un limite maximo en el pais del cliente (limite establecido en el articulo 12 de
los TDT). Tal como se haindicado, estas retenciones en el exterior pueden acreditarse contra los
impuestos nacionales.

Eliminacion de Doble Tributacion Modelo de Negocios Venta de Servicios en Chile

Asesorias técnicas y Si | credito contra el IDPC
otras prestaciones
. similares y servicios
EE— Stlr)gratta@ de doi)le calificados como
ributacion vigente exportacion
N

por el SNA
(contribuyente
del IDPC)

0( Doble tributacion j

e a ( )

Modelo 2:
Venta de servicios
audiovisuales en Chile

[ > Bengi(gPt?CS{‘g%r%qurria- —> Tributa sélo en Chile
- J
> Con tratado de doble
tributacion vigente
(o . R
| " Cliente residente en A 1. Pais de destino aplica
> Brasil, Colombia, L3 | impuestossin limite
Malasiay servicios de 2. Crédito contra
caracteristicas técnicas impuestos chilenos
N ) \ J

Modelo de ingresos:
Venta de servicios audiovisuales en Chile

Modo de comercio de servicios:
Consumo en el exterior (modo 2)

Retencion de impuestos en el exterior:
Alos servicios prestados en Chile pagados desde el exterior

Fuente: Elaboracion propia
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Modelo 3: Suministro de servicios profesionales especializados en el exterior

En este modelo de negocios, los servicios se prestan en el exterior por profesionales especia-
lizados del area audiovisual tales como servicios de fotografia o de alguna etapa de una obra.
Asi también pueden ser servicios relacionados con la direccion del audiovisual prestados por
personas naturales. Por lo tanto, es una prestacion de servicios en modo 4 segun las categorias
de la OMC.

Diagrama Modelo de Negocios Servicios Profesionales Audiovisuales Prestados en el Exterior

Chile Exterior
Modelo 3: Presencia temporal de .
Servicios profesionales profesiongles Cliente
audiovisuales prestados en
el exterior T

Modelo de ingresos:
Servicios profesionales audiovisuales prestados en el exterior

Modo de comercio de servicios:
Desplazamientos de personas al extranjero (modo 4)

Fuente: Elaboracion propia en base a CNCA

Analisis regulatorio modelo 3

Contrariamente al caso descrito en modelo 1, esta exportacion realizada totalmente en destino
no podra ser calificada como “de exportacion” por el SNA, ya que para calificar requiere que
parte de las prestaciones sean realizadas desde Chile.

Si los prestadores de servicios son personas naturales debe emitirse una boleta de honorarios
con RUT genérico 44.444.446-0 que identifica a un cliente situado en el exterior.

[43]
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Regulacion Nacional para Modelo Servicios Profesionales Audiovisuales Prestados en el Exterior

Modelo 3: W IVA nacional del
Servicios profesiona- Boleta de honorarios AN proceso es un costo de
les audiovisuales con RUT genérico < la exportacién
prestados en el exterior

Modelo de ingresos:
Servicios profesionales audiovisuales prestados en el exterior

Modo de comercio de servicios:
Desplazamiento de personas fisicas (modo 4)

Fuente: Elaboracion propia

Analisis tributario modelo 3

Estos servicios que se prestan en destino probablemente van a experimentar retencién de im-
puesto en el exterior. En caso afirmativo, el proveedor y cliente deben acordar quién se hace
cargo del gravamen. Si el impuesto en el exterior es solventado por el prestador del servicio se
producira la doble tributacion.

Para hacer frente a la doble tributacién habra que distinguir si el cliente reside en un pais que
mantiene vigente o no un tratado para evitar la doble tributacién (TDT) con Chile.

Cliente residente en un pais que no tiene TDT con Chile

En el evento en que pueda accederse al sis-

tema de créditos establecido en el articulo Cuando el exportador es contribuyente del IDPC
41A de la LIR y el exportador sea contribu- y el servicio se presta totalmente en el extranjero
. . la posibilidad de acceder al beneficio de sistema

yente del IDPC debera determinarse el mon- o . .

. . de créditos por impuestos pagados en el exterior
to que la regulacion nacional establece de se restringe solo a las “asesorias técnicas y otras
acuerdo al procedimiento establecido en la prestaciones similares”, es decir, si el servicio no tiene
circular N° 48 del SIl de 2016. Dicho monto la cualidad técnica no podra accederse al beneficio

de sistema de créditos por impuestos pagados en el
exterior y con ello se producira doble tributacion.

asi calculado se acredita contra el IDPC.
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Si el exportador es contribuyente del IGC y presta servicios personales independientes puede
acceder al sistema de créditos por impuestos pagados en el exterior.

En caso que haya doble tributacion la retencidn en el exterior se considera gasto necesario para
producir la renta.

Cliente residente en un pais que tiene TDT vigente con Chile

Para aplicar el convenio tributario sera fun-
damental establecer en qué articulo se clasi- )

X . R es de tipo general, por lo que, los exportadores
fica la renta que se obtiene por los servicios deben analizar especificamente el correspondiente
provistos, es decir, debe distinguirse si los TDT que podria tener diferencias de aplicacion
servicios son prestados por personas de- con la interpretacion general de este estudio.
pendientes o independientes.

El analisis relativo a los TDT en este documento

Si se trata de personas independientes debe analizarse el articulo correspondiente en el TDT y
determinar si hay una base fija de negocios en el pais de destino o si el proveedor de los servi-
cios permanece mas de 183 dias en dicho pais (esta disposicion se encuentra en varios TDT). Si
ocurre lo anterior, el pais del cliente podra retener impuestos, los que podran acreditarse contra
los impuestos nacionales. En caso contrario, solamente se tributara en Chile.

No obstante, en la eventualidad que el cliente sea un residente de Brasil, Colombia o Malasia y
el servicio prestado sea de caracteristicas técnicas, podria ser clasificado en el articulo 12 co-
rrespondiente a regalias. Si esto es asi, la renta puede experimentar una retencion de impuesto
hasta un limite maximo establecido en dicho TDT, la que se acreditara contra los impuestos
nacionales.

[45]
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Eliminacion de Doble Tributacion Servicios Profesionales Audiovisuales Prestados en el Exterior

si 4 2\
Ve ~N | Crédito contra el IDPC
Asesorias técnicas y otras N\ "
> prestaciones similares
| (contribuyentes del IDPC) 4 )
\_ J Doble tributacion
Sin tratado de doble No \_ Y,
> tributacion vigente
4 )
Servicios personales ( )
> independientes > Crédito
contribuyentes del IGC
( Y ) \_ )
. J
Modelo 3:
Servicios profesionales
audiovisuales prestados
en el exterior
Si ( Tributa solo en Chile )
Articulo 14 TDT servicios
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“| fija o menos de 183 dias) f_l- Pais de destino aplica A
Y, impuestos sin limite
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Modelo de ingresos:
Servicios profesionales audiovisuales prestados en el exterior

Modo de comercio de servicios:
Desplazamiento de personas fisicas (modo 4)

Retencion de impuestos en el exterior:
A los servicios prestados en el exterior

Fuente: Elaboracion propia
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INTERNACIONALIZACION DE LA MUSICA

De acuerdo a entrevistas con representantes y especialistas de este subsector de la industria
creativa, la musica se comercializa al exterior a través de varios modelos de negocios: Ventas
digitales de musica (descargas de musica o mediante streaming) que son comercializados en el
exterior por distribuidores o agregadores digitales, presentaciones en vivo en el exterior comer-
cializadas a través de agencias radicadas fuera del pais (estas ultimas se contactan con agencias
nacionales), explotacién de la propiedad intelectual a companias de publishing que proveen
musica a consumidores finales como productoras o agencias de publicidad en el exterior.

Otra modalidad de exportacién son los servicios realizados por estudios en Chile para un sello,
agencia o productor en el exterior, en que estos ultimos encargan la creacion de musica de
acuerdo a ciertas especificaciones del cliente y servicios de agencia de comunicaciones que,
basicamente son servicios de prensa que se proveen a un sello 0 a una agencia de comunicacio-
nes fuera del pais.

A continuacién, se desarrolla (para cada uno de los modelos de negocios de este subsector) un
procedimiento a seguir en la exportacion de los servicios considerando la regulacion vigente en
Chile y, ademas, la forma en cémo los exportadores pueden hacer frente a la doble tributacion
que afecta al comercio exterior de servicios.

Modelo 1. Ventas digitales de musica (descargas de musica o streaming) que son comer-
cializados en el exterior por distribuidores o agregadores digitales

Este modelo de negocios es asimilable a las ventas transfronterizas de servicios (modo 1), el
cual se ha posibilitado por los significativos avances en las tecnologias de la informacion. Estas
ventas digitales de musica en el exterior se llevan a cabo mediante descargas de un producto in-
tangible (obra musical) o a través de streaming, y son comercializados fuera de Chile mediante
un portal de difusién a distribuidores o agregadores digitales (o usuarios finales) de contenidos
musicales que se encuentran protegidos por derechos de propiedad intelectual.
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Diagrama Modelo de Negocios Ventas Digitales de Musica

Chile

Exterior
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Distribuidores,
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finales

Modelo de ingresos: Explotacion de derechos en el exterior
Modo de comercio de servicios: Indeterminado

Fuente: Elaboracion propia en base a CNCA e IMI Chile

Analisis regulatorio modelo 1

Como se menciond en el punto 3.3, existen tres posibilidades de facturar un servicio al exterior,
una factura de exportacién, una factura local exenta o una factura local gravada de IVA.

Entonces, en primer lugar, sera importante determinar si el servicio exportado es gravado o no
de IVA en Chile. De acuerdo a nuestra normativa, estas actividades se encuentran clasificadas
como hechos gravados especiales de acuerdo al articulo 8, letra h) de la Ley del IVA. Es decir,
estos servicios en Chile se encuentran gravados de IVA.

Por lo tanto, las posibilidades de factura al
exterior se reducen a dos: Una factura gra-
vada con IVA o una factura de exportacion.
Evidentemente, a fin de tener mayor compe-
titividad internacional, serd muy relevante
obtener la calificacion de exportaciéon por
parte del SNA.

Cuando se exporta servicios que incluye propiedad
intangible es importante determinar quién ejerce
los derechos intelectuales al exterior, ya que para
nuestra normativa es éste el sujeto gravado de IVA.

Entonces, si el servicio no logra ser calificado como exportacién por el SNA, corresponderia emi-
tir al exterior una factura nacional gravada con IVA. En caso contrario, si el servicio es considera-
do como exportacion por el SNA se tendria derecho a emitir una factura de exportacion (exenta

de IVA).
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Si el servicio no es calificado como exportacion por el SNA, el IVA usado en el proceso podra
descontarse mediante la diferencia de los débitos y créditos fiscales, de la misma forma como
funciona el impuesto del IVA en una transaccion interna.

Por el contrario, si el servicio es calificado como exportacién por el SNA, se emitird una factura
de exportacion y, por ende, exenta, por lo que el IVA utilizado en el proceso exportador podra
recuperarse. Para exportaciones que superan los US$2.000 se acompaiara a la factura de expor-
tacion la emision de un documento aduanero denominado Documento Unico de Salida (DUS)
y se requerira los servicios de un agente de aduanas. Si el monto de la exportacion es menor a
US$2.000 debe emitirse un Documento Unico de Salida Simplificado (DUSSI) y no es requisito la
intervencion de un agente de aduanas.

Es importante indicar que, los servicios de
.. . . El Servicio Nacional de Aduanas (SNA) incorpor6 este
descarga de musica han sido incorporados . . . .
. . . tipo de servicios de descarga de musica en el Listado de
por el SNA en el listado de servicios califica- Servicios Calificados como Exportacion siempre que el

dos como exportacién cuando el cliente en consumidor (cliente) sea una empresa (ver anexo sobre
el exterior es una empresa. servicios creativos calificados como exportacién).
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Regulacion Nacional para Modelo de Negocios Ventas Digitales de Musica

Calificado como Factura de exportaaon Recupera IVA
exportaciéon por SNA (exenta) exportador
Modelo 1:
Explotacion de Gravado con IVA
derechos en el exterior
No calificado como Factura interna Recupera IVA (débitos
exportacién por el SNA gravada con IVA menos créditos)

Modelo de ingresos: Explotacion de derechos en el exterior
Modo de comercio de servicios: Indeterminado

Fuente: Elaboracién propia

Analisis tributario modelo 1

Por lo general, las exportaciones de servicios se encuentran afectadas por la doble tributacion
internacional que desincentiva estas actividades. Para hacer frente a esta realidad nuestro pais
mantiene vigentes herramientas en su legislacion.

Como paso previo, el proveedor debera determinar si en el pais del cliente existe retencién a los
pagos al exterior por este tipo de derechos o regalias. En caso afirmativo, el prestador de los ser-
vicios y el cliente deben acordar quién se hace cargo del gravamen. Si el impuesto en el exterior
es solventado por el prestador del servicio se producira la doble tributacion.

Para hacer frente a la doble tributacién habra que distinguir si el cliente reside en un pais que
mantiene vigente o no un tratado para evitar la doble tributacién (TDT) con Chile.
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Cliente residente en un pais que no tiene TDT con Chile

Cuando no hay convenio tributario con el pais de residencia del cliente resulta necesario anali-
zar la posibilidad de utilizar el mecanismo de créditos por impuestos pagados en el exterior dis-
puesto en el articulo 41A de la Ley de la Renta (LIR). Cabe destacar, que la norma establece como
beneficiarios de este sistema a “...marcas, patentes, férmulas, asesorias técnicas y otras presta-
ciones similares y servicios calificados como exportacién por el Servicio Nacional de Aduanas”.

Como en este caso se trata de derechos de propiedad intelectual, las posibilidades de acceder
a este beneficio son bastante altas debido a que, por un lado, esta actividad es candidata a ser
calificada como exportacién por el Servicio Nacional de Aduanas (cuando el cliente sea una em-
presa), y por otro, estos derechos son asimilables a las marcas, patentes y formulas enunciadas
enelarticulo41 AdelaLIR.

Asi las cosas, en el evento en que haya retencion de impuestos en el exterior, la normativa chi-
lena permitira acreditar dichos tributos pagados en el exterior contra el impuesto de primera
categoria (IDPC) a pagar en Chile.

Para ello, debera determinarse el monto del crédito que podra utilizarse contra el IDPC. Nuestra
legislacion establece un método de calculo de dicho monto en la circular N°48 del SII de 2016.

Cliente residente en un pais que tiene TDT vigente con Chile

Para aplicar el convenio tributario sera fun-
damental establecer en qué articulo se clasi- El analisis relativo a los TDT en este documento

fica la renta que se obtiene por derechos de es de tipo general, por lo que, los exportadores
. . deben analizar especificamente el correspondiente
propiedad intelectual.

TDT que podria tener diferencias de aplicacion
con la interpretacién general de este estudio.

Las posibilidades son dos:

La primera, cuando el proveedor de servi-

cios nacional no cuenta con un establecimiento permanente (EP) en el pais del cliente. En tal
caso dicha renta sera considerada una regalia y, por lo tanto, regulada para efectos del TDT en
el articulo 12. Y tal como se indica en el punto 3.5, estas rentas solo pueden ser gravadas en el
exterior hasta un limite maximo, generalmente un 10% (o 15%).
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Una segunda posibilidad, es que el proveedor nacional mantenga un EP en el pais del cliente.
En este caso, este ultimo pais podra aplicar su legislacion tributaria tal como si no existiera con-
venio, es decir, podra retener impuestos de acuerdo a su norma interna.

En cualquiera de los eventos anteriores el pais del cliente retendra impuestos. La diferencia es
que cuando se aplica el articulo 12 del TDT (primer caso), dicho pais sélo podra aplicar impues-
tos hasta una tasa maxima estipulada en el acuerdo. En ambas situaciones el impuesto retenido
en el exterior podra acreditarse contra los impuestos chilenos.

Eliminacion de Doble Tributacion Modelo de Negocios Ventas Digitales de Musica

Marcas, patentes, i A
férmulas, asesorias Si ( Crédito contra el IDPC]
] técnicasy otras
Sin tratado de doble prestaciones similares
> tributacion vigente y servicios calificados
como exportacion por
No(

el SNA (contribuyentes
del IDPC)

Doble tributacién j

e . (1. Limite maximo de A
N S'lr,‘ E? en palsl.del tasa a pagar en destino
| < cliente seapica 2. Crédito contra

articulo 12 TDT : !
. \_impuestos chilenos )

4 fl. Pais de destino aplica\
Con EP en pais impuestos sin limite
del cliente 2. Crédito contra

\_ : !
\lmpuestos chilenos )

Modelo 1:
Explotacién de
derechos en el exterior

Con tratado de doble
> tributacion vigente

v

Modelo de ingresos: Explotacion de derechos en el exterior
Modo de comercio de servicios: Indeterminado
En caso de existir retencion de impuestos en el exterior: Al propietario o al facultado para ejercer los derechos residente en Chile

Fuente: Elaboracion propia

Modelo 2. Explotacion de la propiedad intelectual

En este modelo de negocios los ingresos se producen basicamente por la explotacion de la pro-
piedad intelectual en el exterior del (o los) creador(es) de la obra musical (o de un sello nacio-
nal que adquiere los derechos del autor), por ejemplo, la produccién de musica para un sello
extranjero o para compafias de publishing que proveen musica a consumidores finales como
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productoras o agencias de publicidad en el exterior. La comercializacion internacional puede
ser realizada mediante un agente especializado.

Como se ha dicho anteriormente, para efectos del gravamen del IVA siempre es importante de-
terminar el sujeto (creador nacional, sello o ambos) que tiene los derechos para explotar la
propiedad intelectual en el exterior.

Diagrama Modelo de Negocios Explotacion de Derechos en el Exterior

Chile Exterior

Empresas de Usuarios finales
publishing

Modelo 2:
Explotacion de
derechos

Creador
Nacional

Modelo de ingresos: Explotacion de derechos en el exterior
Modo de comercio de servicios: Transfronterizo (modo 1)

Fuente: Elaboracion propia en base a CNCA e IMI Chile

Analisis regulatorio modelo 2

Aligual que el modelo anterior, desde el punto de vista de la regulacion nacional estas activida-
des se encuentran clasificadas como hechos gravados especiales de acuerdo al articulo 8, letra
h) de la Ley del IVA. Es decir, en Chile se encuentran gravados de IVA.

Por lo tanto, si el servicio no logra ser calificado como exportacion por el SNA, corresponderia
emitir al exterior una factura nacional gravada con IVA. En caso contrario, si el servicio es con-
siderado como exportacion por el SNA se tendria derecho a emitir una factura de exportacion
(exenta de IVA).
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Si el servicio no es calificado como exportacion por el SNA, el IVA usado en el proceso podra
descontarse mediante la diferencia de los débitos y créditos fiscales, de la misma forma como
funciona el impuesto del IVA en una transaccion interna.

Por el contrario, si el servicio es calificado como exportacién por el SNA, se emitird una factura
de exportacién y, por ende, exenta, por lo que el IVA utilizado en el proceso exportador podra
recuperarse.

Para exportaciones que superan los US$2.000 se acompafiara a la factura de exportacién la emi-
sién de un documento aduanero denominado Documento Unico de Salida (DUS) y se requerira
los servicios de un agente de aduanas. Si el monto de la exportacién es menor a US$2.000 debe
emitirse un Documento Unico de Salida Simplificado (DUSSI) y no es requisito la intervencion
de un agente de aduanas.

Regulacion Nacional para Modelo de Negocios Explotacion de Derechos en el Exterior

N\ N\

Calificado como Factura de exportacion Recupera IVA

( exportaciéon por SNA > ( (exentg) )( exportador j
J J

Modelo 2: A
Explotacion de —> Gravado con IVA

derechos enel exterior)

No calificado como Factura interna Recupera IVA (débitos
exportacion por el SNA gravada con IVA menos créditos)

Modelo de ingresos: Explotacion de derechos en el exterior

Modo de comercio de servicios: Transfronterizo (modo 1)

Fuente: Elaboracién propia
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Analisis tributario modelo 2

Previamente, el proveedor debera determinar si en el pais del cliente existe retencién a los pa-
gos al exterior por este tipo de derechos o regalias. En caso afirmativo, el proveedor y cliente
deben acordar quién se hace cargo del gravamen. Si elimpuesto en el exterior es solventado por
el prestador del servicio se producira la doble tributacion.

Para hacer frente a la doble tributacién habra que distinguir si el cliente reside en un pais que
mantiene vigente o no un tratado para evitar la doble tributacién (TDT) con Chile.

Cliente residente en un pais que no tiene TDT con Chile

Cuando no hay convenio tributario con el pais de residencia del cliente resulta necesario anali-
zar la posibilidad de utilizar el mecanismo de créditos por impuestos pagados en el exterior dis-
puesto en el articulo 41A de la Ley de la Renta (LIR). Cabe destacar, que la norma establece como
beneficiarios de este sistema a “...marcas, patentes, formulas, asesorias técnicas y otras pres-
taciones similares y servicios calificados como exportacion por el Servicio Nacional de Aduanas
(SNA)”.

Como en este caso se trata de derechos de propiedad intelectual, las posibilidades de acceder
a este beneficio son bastante altas debido a que, por un lado, esta actividad es candidata a ser
calificada como exportacién por el SNA, y por otro, estos derechos son asimilables a las marcas,
patentes y formulas enunciadas en el articulo 41 Ade la LIR.

Asi las cosas, en el evento de que haya retencion en el exterior, la normativa chilena permiti-
ra acreditar dichos impuestos pagados en el exterior contra el impuesto de primera categoria
(IDPC) a pagar en Chile.

Para ello, debera determinarse el monto del crédito que podra utilizarse contra el IDPC. Nuestra
legislacion establece un método de calculo de dicho monto en la circular N°48 del SlI de 2016.
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Cliente residente en un pais que tiene TDT vigente con Chile

Para aplicar el convenio tributario sera fun-
damental establecer en qué articulo se cla- :

. . es de tipo general, por lo que, los exportadores
sifica la renta que se obtiene por derechos deben analizar especificamente el correspondiente

de propiedad intelectual. TDT que podria tener diferencias de aplicacion
con la interpretacion general de este estudio.

El analisis relativo a los TDT en este documento

Son dos las posibilidades:

La primera, cuando el proveedor de servicios nacional no cuenta con un establecimiento per-
manente (EP) o base fija de negocios en el pais del cliente. En tal caso dicha renta sera consi-
derada una regalia y por lo tanto, regulada para efectos del TDT en el articulo 12. De acuerdo
a dicho articulo estas rentas s6lo pueden ser gravadas en el exterior hasta un limite maximo,
generalmente un 10% (o 15%).

Una segunda posibilidad, es que el proveedor nacional mantenga un EP o base fija de negocios
en el pais del cliente. En este caso, este ultimo pais podra aplicar su legislacion tributaria tal
como si no existiera convenio. Es decir, podra retener impuestos de acuerdo a su norma interna.

En cualquiera de los eventos anteriores el pais del cliente retendra impuestos. La diferencia es
que cuando se aplica el articulo 12 del TDT, dicho pais sélo podra aplicar impuestos hasta una
tasa maxima estipulada en el acuerdo. En ambas situaciones el impuesto retenido en el exterior
podra acreditarse contra los impuestos chilenos.
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Eliminacion de Doble Tributacion Modelo de Negocios Explotacion de Derechos en el Exterior
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Modelo de ingresos: Explotacion de derechos en el exterior
Modo de comercio de servicios: Transfronterizo

Retencion de impuestos en el exterior: Al propietario o al facultado para ejercer los derechos residente en Chile

Fuente: Elaboracion propia

Modelo 3. Presentaciones en vivo en el exterior

Bajo este modelo, la empresa nacional exporta sus servicios mediante la venta de espectaculos
fuera de Chile, los cuales pueden concretarse mediante la intermediacion de agencias dentroy
fuera de Chile. Por ejemplo, un concierto que un artista chileno o que artistas nacionales reali-

zan fuera del pais como parte de una gira internacional.
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Este tipo de exportacion puede encasillarse como una prestacion mediante modo 4, es decir, se
trata de servicios provistos totalmente en el extranjero y utilizados fuera de Chile.

Diagrama Modelo de Negocios Presentaciones en Vivo en el Exterior

Chile Exterior

Modelo 3: 5 i d
Presentaciones en vivo @ Agente IS I emporal e Agente
en el exterior musicos nacionales

Modelo de ingresos: Presentaciones en vivo en el exterior
Modo de comercio de servicios: Desplazamientos de personas al extranjero (modo 4)

Fuente: Elaboracion propia en base a CNCA e IMI Chile

Analisis regulatorio modelo 3

Contrariamente al caso descrito en modelo 2, esta exportacién realizada totalmente en destino
no podra ser calificada como “de exportacién” por el SNA, ya que para calificar requiere que
parte de las prestaciones sean realizadas desde Chile.

Si el evento musical en el exterior es prestado por una compaiiia (es decir, esta compafiia chile-
na contrata los artistas nacionales para realizar dicho evento fuera del pais) podra utilizarse el
beneficio de recuperacién de IVA por servicios prestados en el exterior. Esta norma es producto
de la Ley 20.956 para favorecer a los exportadores de servicios que permite la recuperacioén del
IVA siempre que el servicio prestado sea en su origen un hecho gravado de IVA 'y ademas que el
servicio esté afecto a un impuesto similar en el pais de destino. En este caso debiese emitirse
una factura no gravada ya que el servicio se presta en el exterior.
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Si el cliente extranjero contrata directamente a los artistas nacionales para el evento en el exte-
rior, podria no poder usarse dicho beneficio en caso que el musico emita una boleta de honora-
rios (debido a que para nuestra regulacion es no gravada de IVA) con RUT genérico 44.444.446-0.

Regulacion Nacional para Modelo Presentaciones en Vivo en el Exterior

Si Recupera IVA
|_) exportador
Servicio gravado con

IVAen Chile y sujeto a
impuesto similar en

destino
IVA nacional del
I_) proceso es un costo de
No

Modelo 3:
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en el exterior
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produccién

Modelo de ingresos: .
Presentaciones en vivo en el exterior

Modo de comercio de servicios:
Desplazamiento de personas fisicas (modo 4)

Fuente: Elaboracién propia

Analisis tributario modelo 3

Estos servicios que se prestan en destino probablemente van a experimentar retencion de im-
puesto en el exterior. En caso afirmativo, el proveedor y cliente deben acordar quién se hace
cargo del gravamen. Si el impuesto en el exterior es solventado por el prestador del servicio se
producira la doble tributacion.

Para hacer frente a la doble tributacién habra que distinguir si el cliente reside en un pais que
mantiene vigente o no un tratado para evitar la doble tributacién (TDT) con Chile.
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Cliente residente en un pais que no tiene TDT con Chile

Debido a que en este caso no se trata de ser-
vicios técnicos, es muy probable que haya
doble tributacion, con lo que la retencion en
el exterior se considera gasto necesario para
producir la renta.

Si la prestacion corresponde a servicios per-
sonales independientes y es contribuyente
del IGC es posible acceder al sistema de cré-
ditos por impuestos pagados en el exterior.

Cuando el contribuyente tributa con el IDPC Yy el
servicio se presta totalmente en el extranjero la
posibilidad de acceder al beneficio de sistema

de créditos por impuestos pagados en el exterior

se restringe solo a las “asesorias técnicas y otras
prestaciones similares”, es decir, si el servicio no tiene
la cualidad técnica no podra accederse al beneficio
de sistema de créditos por impuestos pagados en el
exterior y con ello se producird doble tributacion.

Cliente residente en un pais que tiene TDT vigente con Chile

Para aplicar el convenio tributario sera fun-
damental establecer en qué articulo se cla-
sifica la renta que se obtiene por los servi-
cios provistos.

Este tipo de servicios generalmente se cla-
sifica en el articulo sobre artistas y depor-
tistas de los TDT y estos acuerdos posibili-

tan el cobro de impuestos por parte del pais del cliente y, por lo tanto, dicho pais podra aplicar
su legislacién tributaria tal como si no existiera convenio. Sin embargo, dicha imposicion en el

Elanalisis relativo a los TDT en este documento

es de tipo general, por lo que, los exportadores
deben analizar especificamente el correspondiente
TDT que podria tener diferencias de aplicacion

con lainterpretacién general de este estudio.

exterior podra acreditarse contra los impuestos chilenos.
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Eliminacion de Doble Tributacion Modelo de Negocios Presentaciones en Vivo en el Exterior

Asesorias técnicasy

otras prestaciones NHO( Doble tributacién )

| similares (contribuyen-
\_ tes del IDPC) )
- [ Sin tratado de doble J

L 4

Ed tributacion vigente

| (" Servicios personales )

independientes —> Crédit
\(contribup;entes del IGC)) ( recre )

L 4

Modelo 3:
Venta de servicios de
presentaciones en vivo

en el exterior

Con tratado de doble Aplicacion articulo de A 1. Pais de destino aplica
2| tributacion vigente TDT relativo a artistas [——>| Impuestos
y deportistas 2. Crédito contra
impuestos chilenos

Modelo de ingresos: Presentaciones en vivo en el exterior
Modo de comercio de servicios: Desplazamiento de personas fisicas (modo 4)

Retencion de impuestos en el exterior: A los servicios prestados en el extranjero

Fuente: Elaboracion propia

Modelo 4. Servicios transfronterizos de musica y relacionados con la musica

Otras formas de exportacion de servicios de este subsector son aquellos realizados por estudios
en Chile para un sello, agencia o productor en el exterior, en que estos ultimos encargan la crea-
cién de musica de acuerdo a ciertas especificaciones del cliente y también servicios de agencia
de comunicaciones que, basicamente son servicios de prensa que se proveen a un sello o a una
agencia de comunicaciones fuera del pais.

Esta modalidad contempla principalmente servicios realizados en Chile para un cliente situado
en el exterior. En la eventualidad que estos servicios contemplen propiedad intelectual el pro-
cedimiento a seguir es el descrito en el modelo 2.

Por el contrario, si los servicios prestados al exterior no comprenden derechos protegidos el
procedimiento regulatorio y tributario es el siguiente:
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Diagrama Modelo de Negocios Exportaciones Transfronterizas de Servicios de Musica

Chile Exterior

Modelo 4:
Exportaciones

Proveedor Nacional )( Agencia )
servicios de musica

transfronterizas de

Modelo de ingresos: Exportaciones transfronterizas de servicios de musica
Modo de comercio de servicios: Transfronterizo (modo 1)

Fuente: Elaboracién propia en base a CNCA e IMI Chile

Analisis regulatorio modelo 4

Estas prestaciones de servicios son candidatas a calificarse como exportacion de acuerdo a los
requisitos establecidos por la Resolucion 2511 del SNA, ya que esta normativa requiere que el
servicio sea prestado “total o parcialmente en Chile” y sea utilizado fuera de Chile. Es decir, al
cumplirse los requerimientos aduaneros, la factura podria ser “de exportacién” y emitirse un
Documento Unico de Salida (DUS) que acompafiaria la factura de exportacion.

Para el analisis regulatorio es relevante tener la suficiente claridad respecto de si el servicio
prestado al exterior se encuentra afecto o no a IVA.

En la eventualidad que el servicio sea gravado de IVA en Chile, obtener la calificacion aduanera
sera clave en la competitividad internacional de la exportacién ya que posibilitara hacer una
facturacion exenta. Por el contrario, la calificacion pierde relevancia si el servicio no es grava-
do de IVA. En este ultimo caso, la calificacidon es importante por el lado del impuesto a la renta
cuando no hay TDT vigente ya que permite la utilizacién del mecanismo de créditos por impues-
tos pagados en el exterior (ver 3.5).




GUIA PARA EL EXPORTADOR DE SERVICIOS CREATIVOS | Regulacién nacional y mecanismos para evitar la doble tributacion

Regulacion Nacional Exportaciones Transfronterizas de Servicios de Musica

Servicio %ravado Factura de exportaaon Recupera IVA
con (exenta) exportador

Modelo 4:
Exportaciones Calificado como
transfronterizas de exportacion por el SNA

servicios de musica
Servicio no ravado Factura exportacion no IVA del proceso es un
conl gravada con IVA costo de la exportacién

Modelo de ingresos: Exportaciones transfronterizas de servicios de musica

Modo de comercio de servicios: Transfronterizo (modo 1)

Fuente: Elaboracién propia

Analisis tributario modelo 4

Probablemente estos servicios prestados transfronterizamente van a experimentar retencion
de impuesto en el exterior. Para hacer frente a la doble tributacién internacional es relevante
distinguir si existe o no un TDT vigente con el pais de residencia del cliente.

Cliente residente en un pais que no tiene TDT con Chile

Al no existir TDT vigente, corresponderia establecer si es posible acceder al mecanismo de cré-
ditos por impuestos pagados en el exterior del articulo 41A de la LIR.

Dado que, basicamente se trata de prestaciones de servicios, es relevante para contribuyentes
del IDPC tener claridad si corresponden a asesorias técnicas y otras prestaciones similares o
servicios calificados como exportacion por el SNA.
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Si estos servicios son calificados como exportacion por el SNA o tienen alguna caracteristica
técnica les posibilitara el uso del beneficio dispuesto en el articulo 41A de la LIR.

Posteriormente debera determinarse el monto del crédito a utilizar contra el IDPC. Nuestra le-
gislacion establece un método de calculo de dicho monto en la circular N°48 del Sl de 2016.
Ademas habra que entregar al SlI los antecedentes probatorios de que efectivamente el contri-
buyente nacional experimento6 una retencion de impuestos en el extranjero.

Cliente residente en un pais que tiene TDT vigente con Chile

De existir retencidén impositiva en dicho pais
corresponderia aplicar el TDT vigente para El analisis relativo a los TDT en este documento

hacer frente a la doble tributacion. es de tipo general, por lo que, los exportadores
deben analizar especificamente el correspondiente

TDT que podria tener diferencias de aplicacion
Como se ha dicho anteriormente, para apli- con la interpretacion general de este estudio.

car un TDT es clave la correcta clasificacion
de larenta en el articulado del convenio. De-
bido a que basicamente son prestaciones de servicios, éstos generalmente seran considerados
beneficios empresariales y, por ende, sélo gravables en el pais de residencia del prestador, es
decir, solamente en Chile. Ello cuando no se tenga un EP en el pais del cliente.

Lo anterior, siempre y cuando la compania-cliente no sea residente en Colombia, Brasil o Ma-
lasia y no correspondan a servicios de caracteristicas técnicas. Si los servicios son técnicos y la
residencia del demandante de servicios esta en algunos de esos paises, dichos servicios seran
considerados regalias y con ello, gravables hasta un limite maximo en el pais del cliente. Tal
como se ha indicado anteriormente, estas retenciones en el exterior pueden acreditarse contra
los impuestos nacionales.
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Eliminacion de Doble Tributacion Exportaciones Transfronterizas de Servicios de Musica

Asesorias técnicas y Si| crédito contra el IDPC

otras prestaciones

« | Sintratado de doble similares y servicios
? tributacion vigente calificados como
exportacion por el SNA
(contribuyentes del
IDPC) No Doble tributacién
Modelo 4:
Exportaciones
transfronterizas de
servicios de musica
< (Beneficios empresaria—\ . i )
4 les articulo 7 TDT —>| Tributasoloen Chile
I \_ (sin EP) )
< | Contratado de doble
> )

tributacion vigente

" . N\ 1. Pais de destino aplica
| Cliente residente en impuestos hasta limite

Brasil, Colombia, ——> | maximo
Malasiay servicios de 2. Crédito contra

caracteristicas técnicas impuestos chilenos

v

Modelo de ingresos: Exportaciones transfronterizas de servicios de musica
Modo de comercio de servicios: Transfronterizo (modo 1)

Retencion de impuestos en el exterior: A los servicios prestados desde Chile

Fuente: Elaboracién propia
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E INTERNACIONALIZACION DEL SECTOR EDITORIAL

Este subsector, al igual que otras areas de la
economia creativa involucra la produccién Esta guia se centra en las exportaciones de servicios
de bienes fisicos intangibles y servicios lo con lo que no se hara referencia a exportaciones de

i ) X ’ libros que siguen el canal tradicional de las mercancias.
que se constata también en materia de co-
mercio exterior.

En efecto, se efectuaran exportaciones de mercancias cuando, por ejemplo, se envien libros al
exterior o bienes intangibles si se explota la propiedad intelectual en el extranjero o se exporta-
ran servicios si se prestan, por ejemplo, servicios transfronterizos de edicion.

Entonces, en las exportaciones de servicios editoriales, asi como en la mayoria de las areas del
sector creativo, las prestaciones se llevan a cabo mediante diferentes vias de comercializacion o
modelos de negocios, tales como: Exportaciones transfronterizas de servicios editoriales; explo-
tacion de la propiedad intelectual en el exterior a través de la venta de traducciones protegidas
o la explotacion de derechos de comercializacién de ediciones que pueden realizarse mediante
la intermediacién de distribuidores digitales nacionales que ofrecen el catalogo de editoria-
les a distribuidores globales (o también pueden comercializarse prescindiendo de éstos), a los
cuales acceden clientes de otras latitudes; y la venta de libros digitales en que los clientes son
distribuidores o agregadores de libros digitales en el exterior o también usuarios finales.

Modelo 1: Exportaciones transfronterizas de servicios editoriales

Este modelo de generacién de ingresos contempla principalmente la provision de servicios de
edicion a distancia, servicios de traduccion, entre otros, que pueden ser realizados por perso-
nas naturales o empresas (editoriales). Se realizan desde Chile a clientes en el exterior por lo
tanto corresponden a prestaciones modo 1 de acuerdo a las categorias de la OMC.

Este modelo contempla la provision de servicios sin incorporar la venta de alguna propiedad
intangible como los derechos de autor.
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Diagrama Modelo de Negocios Exportaciones Transfronterizas de Servicios Editoriales

Chile Exterior
Modelo 1: Proveedor Nacional )
Exportaciones (Empresa o persona > Cliente
transfronterizas de natural)
servicios editoriales

Modelo de ingresos: Exportaciones transfronterizas de servicios editoriales
Modo de comercio de servicios: Transfronterizo (modo 1)

Fuente: Elaboracién propia

Analisis regulatorio modelo 1

Como se menciono en el punto 3.3, existen tres posibilidades de facturar un servicio al exterior,
una factura de exportacién, una factura local exenta o una factura local gravada de IVA.

En primer lugar indicar que estas prestaciones de servicios son candidatas a calificarse como
exportacion de acuerdo a los requisitos establecidos por la Resolucién 2511 del SNA, ya que
esta normativa requiere que el servicio sea prestado “total o parcialmente en Chile”. Es decir,
al cumplirse los requerimientos aduaneros, la factura podria ser “de exportacion” y emitirse un
Documento Unico de Salida (DUS) que acompafaria la factura de exportacion.

Por otra parte, estos servicios mayoritariamente seran no gravados de IVA. Tener la suficiente
claridad respecto de si el servicio se encuentra afecto a ese impuesto, es fundamental para de-
terminar la correcta aplicacion de la norma nacional.
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Ademas, considerar que si el servicio lo presta un profesional independiente debiese emitirse
una boleta con el RUT genérico 44.444.446-0.

En la eventualidad que el servicio sea gravado de IVA en Chile, obtener la calificacién aduanera
sera clave en la competitividad internacional de la exportacion ya que posibilitara hacer una
facturacion exenta. Por el contrario, la calificacién pierde relevancia si el servicio no es gravado
de IVA. En este ultimo caso, la calificacién es importante por el lado del impuesto a la renta
cuando no hay TDT vigente (ver 3.5.1).

Regulacion Nacional Exportaciones Transfronterizas de Servicios Editoriales

Servicio %Vavado Factura de exportacion Recupera IVA
con (exenta) exportador

Modelo 1:
Exportaciones Calificado como
transfronterizas de exportacion por el SNA

servicios editoriales
Factura exportauon no
Serwuc%go ravado gravada con IVA o IV/? dgl plroceso ttas un
boleta de honorarios costo de la exportacion

Modelo de ingresos: Exportaciones transfronterizas de servicios editoriales

Modo de comercio de servicios: Transfronterizo (modo 1)

Fuente: Elaboracion propia

Analisis tributario modelo 1

Probablemente estos servicios prestados transfronterizamente van a experimentar retencién
de impuesto en el exterior. Para hacer frente a la doble tributacion internacional es relevante
distinguir si existe o no un TDT vigente con el pais de residencia del cliente.
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Cliente residente en un pais que no tiene TDT con Chile

Al no existir TDT vigente, corresponderia establecer si es posible acceder al mecanismo de cré-
ditos por impuestos pagados en el exterior del articulo 41A de la LIR.

Dado que, basicamente se trata de prestaciones de servicios, es relevante tener claridad si para
contribuyentes del impuesto de primera categoria (IDPC) corresponden a asesorias técnicas y
otras prestaciones similares o servicios calificados como exportacion por el SNA.

Con una alta probabilidad, estos servicios seran calificados como exportacion por el SNA o ten-
dran alguna caracteristica técnica lo que les posibilitara el uso de este beneficio.

Posteriormente debera determinarse el monto del crédito a utilizar contra el IDPC y ademas
habra que entregar al Sl los antecedentes probatorios de que efectivamente el contribuyente
nacional experimentd una retencion de impuestos en el extranjero.

Nuestra legislacion establece un método de calculo del monto del crédito que podra utilizarse
contra el IDPC en la circular N°48 del Sll de 2016.

Si es persona natural debe emitir boleta con RUT genérico 44.444.446-0 y contribuyente del IGC
puede acceder al sistema de créditos por impuestos pagados en el exterior.

Cliente residente en un pais que tiene TDT vigente con Chile (ver 3.5.2)

De existir retencidén impositiva en dicho pais
corresponderia aplicar el TDT vigente para El analisis relativo a los TDT en este documento

hacer frente a la doble tributacién es de tipo general, por lo que, los exportadores
’ deben analizar especificamente el correspondiente

TDT que podria tener diferencias de aplicacion
Como se ha dicho anteriormente, para apli- con la interpretacion general de este estudio.

car un TDT es clave la correcta clasificacion
de la renta en el articulado del convenio. Debido a que basicamente son prestaciones de ser-
vicios, éstos generalmente seran considerados beneficios empresariales o servicios indepen-
dientesy, por ende, sélo gravables en el pais de residencia del prestador, es decir, solamente en
Chile. Ello cuando no se tenga un EP o base fija de negocios en el pais del cliente.
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Lo anterior, siempre y cuando la compafia-cliente no sea residente en Colombia, Brasil o Ma-
lasia y no correspondan a servicios de caracteristicas técnicas. Si los servicios son técnicosy la
residencia del demandante de servicios esta en alguno de esos paises, dichos servicios seran
considerados regalias y con ello, gravables hasta un limite maximo en el pais del cliente. Tal
como se haindicado anteriormente, estas retenciones en el exterior pueden acreditarse contra
los impuestos nacionales.

Eliminacion de Doble Tributacion Exportaciones Transfronterizas de Servicios Editoriales

4 N\ H .
Asesorias técnicas y SI(Credlto contra el IDPCJ

otras prestaciones
similares y servicios

I > calificados como
exportacién por el SNA
Sintratado de dobl (contrikl)g gr)ﬂesdel
in tratado de doble i it
> tributacion vigente . _/ No Doble tributacion
é Serv(ijcios pgrsonales )
> independientes Adi
< (contrlpbuyentes del J ( Crédito )
Modelo 1: . I6C) J

Exportaciones
transfronterizas de
servicios editoriales

(Beneficios empresaria—\
les articulo 7 TDT (sin . i .
EP) o articulo 14 TDT |—>| Tributasélo en Chile

I servicios independien-

tes (sin base fija
Con tratado de doble \ : ja) J
> tributacion vigente
1. Pais de destino aplica

(" cii i ) . ap!
[ Cliente residente en impuestos hasta limite
Brasil, Colombia, 3| maximo
Malasiay servicios de 2. Crédito contr
caracterfsticas técnicas ihpfestgscghileios

v

v

Modelo de ingresos: Exportaciones transfronterizas de servicios editoriales
Modo de comercio de servicios: Transfronterizo (modo 1)

Retencion de impuestos en el exterior: A los servicios prestados desde Chile

Fuente: Elaboracién propia
Modelo 2: Explotacion de la propiedad intelectual en el exterior

Este modelo de generacion de ingresos contempla principalmente la venta de derechos de edi-
cion, coedicion y también de propiedad intelectual de traducciones y de otras obras editoriales.
Incluye también la venta e impresion on demand o impresion “a pedido”, modelo de negocios
que permite imprimir en el momento de recibir una orden, por la cantidad exacta requerida por
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el cliente, a partir de un ejemplar. Los pagos retribuyen los derechos de propiedad intelectual
de la obra asociados al nimero de impresiones que se efectuen.

La venta de derechos de comercializacion de ediciones, coediciones o de traducciones, pueden
realizarse mediante la intermediacion de agentes o distribuidores digitales nacionales que ofre-
cen el catalogo de editoriales a distribuidores globales (o prescindiendo de éstos) a los cuales
acceden clientes de otras latitudes.

Se realizan desde Chile a clientes en el exterior, por lo tanto, corresponden a prestaciones modo
1 de acuerdo a las categorias de la OMC.

Modelo de Negocios Explotacion de Derechos Editoriales en el Exterior

Chile Exterior

( Distribuidor global )

Modelo 2: \ . R
Explotacion de istribui 3| Cliente odistribuidor
(derechpos en el exteriorj ( Agente o dlstrlbwdor) b ( extranjero

T

Modelo de ingresos: Explotacion de derechos editoriales en el exterior
Modo de comercio de servicios: Transfronterizo (modo 1)

\ /7 Creador P
X/ Nacional <

Fuente: Elaboracion propia

Analisis regulatorio modelo 2

Desde el punto de vista de la regulacién nacional, estas actividades se encuentran clasificadas
como hechos gravados especiales de acuerdo al articulo 8, letra h) de la Ley del IVA. Es decir, en
Chile se encuentran gravados de IVA.
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Por lo tanto, si el servicio no logra ser calificado como exportacién por el SNA, corresponderia
emitir al exterior una factura nacional gravada con IVA. En caso contrario, si el servicio es con-
siderado como exportacion por el SNA se tendria derecho a emitir una factura de exportacion
(exenta de IVA).

Si el servicio no es calificado como exportacion por el SNA, el IVA usado en el proceso podra
descontarse mediante la diferencia de los débitos y créditos fiscales, de la misma forma como
funciona el impuesto del IVA en una transaccién interna.

Por el contrario, si el servicio es calificado como exportacion por el SNA (ver 3.3), se emitird una
factura de exportacion exenta y el IVA utilizado en el proceso exportador podra recuperarse.

Para exportaciones que superan los US$2.000 se acompaiiara a la factura de exportacion la emi-
sion de un documento aduanero denominado Documento Unico de Salida (DUS) y se requerira
los servicios de un agente de aduanas. Si el monto de la exportacion es menor a US$2.000 debe
emitirse un Documento Unico de Salida Simplificado (DUSSI) y no es requisito la intervencion
de un agente de aduanas.

Regulacion Nacional para Modelo de Negocios Explotacion de Derechos Editoriales en el Exterior

Calificado como Factura de exportauon Recupera IVA
exportaciéon por SNA (exenta) exportador

Modelo 2:
Explotacion de Gravado con IVA
derechos en el exterior
No calificado como Factura interna Recupera IVA (débitos
exportacién por el SNA gravada con IVA menos créditos)

Modelo de ingresos: Explotacion de derechos editoriales en el exterior

Modo de comercio de servicios: Transfronterizo (modo 1)

Fuente: Elaboracion propia




GUIA PARA EL EXPORTADOR DE SERVICIOS CREATIVOS | Regulacién nacional y mecanismos para evitar la doble tributacion

Analisis tributario modelo 2

Previamente el proveedor debera determinar (a través del cliente en el exterior) si en el pais del
cliente existe retencion a los pagos al exterior por este tipo de derechos o regalias. En caso afir-
mativo, el proveedory cliente deben acordar quién se hace cargo del gravamen. Si el impuesto
en el exterior es solventado por el prestador del servicio se producira la doble tributacion.

Para hacer frente a la doble tributacién habra que distinguir si el cliente reside en un pais que
mantiene vigente o no un tratado para evitar la doble tributacién (TDT) con Chile.

Cliente residente en un pais que no tiene TDT con Chile

Cuando no hay convenio tributario con el pais de residencia del cliente resulta necesario anali-
zar la posibilidad de utilizar el mecanismo de créditos por impuestos pagados en el exterior dis-
puesto en el articulo 41A de la Ley de la Renta (LIR). Cabe destacar, que la norma establece como
beneficiarios de este sistema a “...marcas, patentes, férmulas, asesorias técnicas y otras presta-
ciones similares y servicios calificados como exportacién por el Servicio Nacional de Aduanas”.

Como en este caso se trata de derechos de propiedad intelectual, las posibilidades de acceder
a este beneficio son bastante altas debido a que, por un lado, esta actividad es candidata a ser
calificada como exportacién por el Servicio Nacional de Aduanasy, por otro, estos derechos son
asimilables a las marcas, patentes y formulas enunciadas en el articulo 41 Ade la LIR.

Asi las cosas, en el evento que haya retencion en el exterior, la normativa chilena permitira acre-
ditar dichos impuestos pagados en el exterior contra el impuesto de primera categoria (IDPC) a
pagar en Chile.

Para ello, debera determinarse el monto del crédito que podra utilizarse contra el IDPC. Nuestra
legislacion establece un método de calculo de dicho monto en la circular N°48 del SlI de 2016.
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Cliente residente en un pais que tiene TDT vigente con Chile

Para aplicar el convenio tributario sera fun-
damental establecer en qué articulo se clasi- Elanalisis relativo a los TDT en este documento

fica la renta que se obtiene por los derechos es detipo g}éneral, po,r.lo que, los exportadore§
i H eben analizar especificamente el correspondiente
de propiedad intelectual deb l fi te el dient

TDT que podria tener diferencias de aplicacion
con la interpretacién general de este estudio.

Las posibilidades son dos:

La primera, cuando el proveedor de servicios nacional no cuenta con un establecimiento per-
manente (EP) ni una base fija de negocios en el pais del cliente. En tal caso dicha renta sera
considerada una regalia y, por lo tanto, regulada para efectos del TDT en el articulo 12.

Una segunda posibilidad, es que el proveedor nacional mantenga un EP o una base fija de nego-
cios en el pais del cliente. En este caso, este ultimo pais podra aplicar su legislacion tributaria tal
como si no existiera convenio. Es decir, podra retener impuestos de acuerdo a su norma interna.

En cualquiera de los eventos anteriores el pais del cliente retendra impuestos. La diferencia es
que cuando se aplica el articulo 12 del TDT, dicho pais s6lo podra aplicar impuestos hasta una
tasa maxima estipulada en el acuerdo. En ambas situaciones el impuesto retenido en el exterior
podra acreditarse contra los impuestos chilenos.
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Eliminacion de Doble Tributacion Modelo de Negocios Explotacion de Derechos Editoriales en el Exterior

Marcas, patentes, 1 A
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. técnicasy otras
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el SNA (contribuyentes
del IDPC) No Doble tributacion

Modelo 2:
Explotacion de
derechos en el exterior

) - ™\ (1. Limite maximo de
« [ Sin EP obase fijaen tasa a pagar en destino
I ? paisdel cliente se  |—> 2. Crédito contra

\_ aplica articulo 12 TDT) \impuestos chilenos )
s | Contratado de doble
Ed tributacion vigente

I 4 N\ (1. Pais de destilno aplica\
3| ConEPobasefija en > | impuestos sin imite
< pais del cliente ) 2. Crédito contra

Qmpuestos chilenos )

Modelo de ingresos: Explotacién de derechos en el exterior
Modo de comercio de servicios: Transfronterizo

Retencion de impuestos en el exterior: Al propietario o al facultado para ejercer los derechos residente en Chile

Fuente: Elaboracion propia

Modelo 3: Venta de libros digitales en el exterior

La comercializacién de libros digitales incorpora la venta de derechos de propiedad intelectual
cuando la obra literaria se encuentra protegida.

Cuando los derechos de autor de la obra estan protegidos, nuestra legislacion otorga la jurisdic-
cién al propietario o al facultado para ejercer los derechos. Con ello entonces, si el propietario
de los derechos es un contribuyente nacional corresponderan a servicios gravados de IVA.
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Diagrama Modelo de Negocios Venta de Libros Digitales en el Exterior

Chile Exterior

Libro digital en la Nube\
(SAAS)

Modelo 3: Hor .
. Editorial Cliente o agregador
( Ven&ﬁgﬂgllégros j Nacional [ digitgal & j

\\ /7 Creador

Nacional

Modelo de ingresos: Venta de libros digitales en el exterior
Modo de comercio de servicios: Indeterminado

Fuente: Elaboracion propia

Analisis regulatorio modelo 3

La venta de libros digitales al exterior comprende la comercializacién de propiedad intelectual
y, por ende, se encuentran gravadas con IVAy sera importante a su vez distinguir si el cliente en
el exterior es una persona natural o por el contrario se trata de una entidad juridica. Lo anterior
debido a que si el cliente en el exterior es una editorial (persona juridica) o un distribuidor digi-
tal existiria la posibilidad que el SNA califique dicha transaccién como exportacion, no asi en el
caso de una persona natural (usuario final) que imposibilita a dicho organismo constatar que el
cliente se encuentra efectivamente en el exterior.

Por otra parte, es importante dejar en claro que el que ejerce la propiedad intelectual es el pro-
pietario de dichos derechos o el facultado por éste para ejercer dichos derechos. De existir un
agente o un intermediario que comercializa dichos derechos en el exterior mediante la venta de
libros digitales, ello no implica la cesion de dichos derechos al intermediario por parte del autor
(a menos que el autor los ceda al intermediario mediante contrato), por lo tanto, es este ultimo
quien se encuentra en la situacién de contribuyente del IVA.




GUIA PARA EL EXPORTADOR DE SERVICIOS CREATIVOS | Regulacién nacional y mecanismos para evitar la doble tributacion

Cliente persona natural

Como se indicé anteriormente, este tipo de ventas al exterior que comprende derechos de pro-
piedad intelectual se encuentran gravadas con IVA 'y para poder facturar exento debe ser califi-
cado como exportacion por parte del SNA. Sin embargo, al ser los clientes personas naturales
(usuarios finales), con alta probabilidad estos servicios no seran calificados como exportacion.

Por tanto, corresponderia emitir una factura gravada tal como si se tratara de una transaccién
interna produciéndose un débito fiscal que descontara los créditos fiscales.

Cliente persona juridica

En este caso, la venta de libros digitales podria ser calificada como exportacion por el SNA. En
caso afirmativo, se emitird una factura de exportacion (exenta) y el IVA utilizado en el proceso
exportador podra recuperarse.

Para exportaciones que superan los US$2.000 se acompaiiara a la factura de exportacion la emi-
sién de un documento aduanero denominado Documento Unico de Salida (DUS) y se requerira
los servicios de un agente de aduanas. Si el monto de la exportacién es menor a US$2.000 debe
emitirse un Documento Unico de Salida Simplificado (DUSSI) y no es requisito la intervencién
de un agente de aduanas.
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Regulacion Nacional para Modelo Venta de Libros Digitales en el Exterior (Derechos de autor protegidos)

Calificado como Factura de exportauon Recupera IVA
exportacion por SNA (exenta) exportador

Modelo 3:
Venta de libros Gravado con IVA
digitales
No calificado como Factura interna Recupera IVA (débitos
exportacién por el SNA gravada con IVA menos créditos)

Modelo de ingresos: Venta de libros digitales en el exterior

Modo de comercio de servicios: Indeterminado

Fuente: Elaboracién propia

Analisis tributario modelo 3

Previamente el proveedor debera determinar si en el pais del cliente existe retencion a los pagos
al exterior por este tipo de derechos o regalias. En caso afirmativo, el proveedory cliente deben
acordar quién se hace cargo del gravamen. Si el impuesto en el exterior es solventado por el
prestador del servicio se producira la doble tributacion.

Para hacer frente a la doble tributacién habra que distinguir si el cliente reside en un pais que
mantiene vigente o no un tratado para evitar la doble tributacién (TDT) con Chile.

Cliente residente en un pais que no tiene TDT con Chile

Cuando no hay convenio tributario con el pais de residencia del cliente resulta necesario ana-
lizar la posibilidad de utilizar el mecanismo de créditos por impuestos pagados en el exterior
dispuesto en el articulo 41A de la Ley de la Renta (LIR). Cabe destacar, que la norma estable-
ce como beneficiarios de este sistema a “...marcas, patentes, férmulas, asesorias técnicas y
otras prestaciones similares y servicios calificados como exportacion por el Servicio Nacional
de Aduanas”.
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Como en este caso se trata de derechos de propiedad intelectual, las posibilidades de acceder
a este beneficio son bastante altas debido a que, por un lado, esta actividad es candidata a ser
calificada como exportacion por el Servicio Nacional de Aduanas, y por otro, estos derechos son
asimilables a las marcas, patentes, formulas enunciadas en el articulo 41 A de la LIR.

Asi las cosas, en el evento que haya retencidn en el exterior, la normativa chilena permitira acre-

ditar dichos impuestos pagados en el exterior contra el impuesto de primera categoria (IDPC) a
pagar en Chile.

Debera determinarse el monto del crédito que podra utilizarse contra el IDPC. Nuestra legisla-
cion establece un método de calculo de dicho monto en la circular N°48 del Sll de 2016.

Cliente residente en un pais que tiene TDT vigente con Chile

Para aplicar el convenio tributario sera fun-
. . - El andlisis relativo a los TDT en este documento
damental establecer en qué articulo se clasi- .
X i es de tipo general, por lo que, los exportadores
fica la renta que se obtiene por derechos de deben analizar especificamente el correspondiente

propiedad intelectual. TDT que podria tener diferencias de aplicacion
con la interpretacion general de este estudio.

Las posibilidades son dos:

La primera, cuando el proveedor de servi-

cios nacional no cuenta con un establecimiento permanente (EP) en el pais del cliente. En tal
caso dicha renta sera considerada una regalia y por lo tanto, regulada para efectos del TDT en
el articulo 12.

Una segunda posibilidad, es que el proveedor nacional mantenga un EP en el pais del cliente. En
este caso, este Ultimo pais podra aplicar su legislacién tributaria tal como si no existiera conve-
nio. Es decir, podra hacer retencion de impuestos de acuerdo a su norma interna.

En cualquiera de los eventos anteriores el pais del cliente retendra impuestos. La diferencia es
que cuando se aplica el articulo 12 del TDT, dicho pais sélo podra retener impuestos hasta una
tasa maxima estipulada en el acuerdo. En ambas situaciones el impuesto retenido en el exterior
podra acreditarse contra los impuestos chilenos.
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Eliminacion de Doble Tributacion Modelo Venta de Libros Digitales

en el Exterior (Derechos de autor protegidos)

Marcas, patentes, 1 A
formulas, asesorias Si| crédito contra el IDPC
técnicasy otras

3 Sin tratado de doble prestaciones similares
tributacion vigente y servicios calificados

como exportacion por
Modelo 3:
Venta de libros
digitales

el SNA (contribcuyentes

del IDPC) No Doble tributacién

) ) (1. Limite maximo de
< sclﬂeﬁﬁeegepjrl)sliggl tasa a pagar en destino
4 R T
‘ 2. Crédito contra
I articulo 12 TDT \impuestos chilenos )
> Con tratado de doble
tributacion vigente
I (.1. Pais de de.stino.aplica\
> Con EP en pais impuestos sin limite
del cliente 2. Crédito contra
\lmpuestos chilenos )

Modelo de ingresos: Venta de libros digitales
Modo de comercio de servicios: Indeterminado

En caso de existir retencion de impuestos en el exterior: Al propietario o al facultado para ejercer los derechos residente en Chile

Fuente: Elaboracion propia
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INTERNACIONALIZACION DEL SECTOR DISENO

El sector del disefio comprende una amplia gama de actividades y servicios tales como la crea-
cion de la imagen de marca, los productos de comunicacién asociados a ellos, la ilustracién o
conceptualizaciony concrecion de la morfologia de personajes, disefio de subtitulos y creditaje,
entre otras. Segun las entrevistas sostenidas con actores relevantes de este sector, éstos sefia-
lan que los clientes extranjeros requieren crecientemente las caracteristicas particulares de los
creadores de servicios de disefio y, por ende, la tendencia es una migracion hacia los servicios
personales especializados en disefio.

De acuerdo a las entrevistas realizadas, las exportaciones de servicios del area del disefio se
llevan a cabo principalmente mediante tres vias 0 modelos de negocios:

Modelo 1: Prestaciones transfronterizas de servicios

Esta es la modalidad mas comun de exportacion de este sector, en que basicamente se prestan
servicios profesionales a la medida de los requerimientos de los clientes. Es decir, éstos son
realizados en Chile por los disefiadores (empresas o personas naturales) y se envian transfron-
terizamente (usando principalmente medios digitales) para su utilizacion por el cliente en el
exterior.

En otras palabras, este modelo de negocios se materializa mediante el modo 1 de comercio de
servicios establecidos por la OMC.

Diagrama Modelo de Negocios Exportaciones Transfronterizas de Servicios de Diseio

Chile Exterior

Modelo 1: Proveedor Nacional .
Exportaciones (Empresa o persona > Cliente
transfronterizas de natural)

servicios de disefio

Modelo de ingresos: Exportaciones transfronterizas de servicios de disefio
Modo de comercio de servicios: Transfronterizo (modo 1)

Fuente: Elaboracién propia
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Analisis regulatorio modelo 1

Como se menciond en el punto 3.3, existen tres posibilidades de facturar un servicio al exterior,
una factura de exportacién, una factura local exenta o una factura local gravada de IVA.

Por otra parte, estas prestaciones de servicios son candidatas a calificarse como exportacion
de acuerdo a los requisitos establecidos por la Resolucion 2511 del SNA, ya que esta normativa
requiere que el servicio sea prestado “total o parcialmente en Chile”. Es decir, al cumplirse los
requerimientos aduaneros, la factura podria ser “de exportacion” y emitirse un Documento Uni-
co de Salida (DUS) que acompanara la factura de exportacion.

Ahora bien, segun la informacion recabada de las entrevistas, los servicios pueden ser presta-
dos desde Chile tanto por personas naturales como por entidades juridicas. Por lo tanto, un
mismo servicio puede tener distinta afeccion al IVA segln sea el tipo de persona que lo provea.
Por ejemplo, un servicio de disefio de publicidad seria gravado de IVA si lo provee una empresa
y, por el contrario, no estara gravado de IVA si lo presta una persona natural, y en este ultimo
caso debiese emitirse una boleta de honorarios con RUT genérico 44.444.446-0.

Tener la suficiente claridad respecto a si el servicio se encuentra afecto a ese impuesto es funda-
mental para determinar la correcta aplicacién de la norma nacional.

En otras palabras, si el servicio es gravado en Chile, obtener la calificacién aduanera sera clave
en la competitividad internacional de los proveedores ya que posibilitara hacer una facturacién
exenta. Por el contrario, la calificacion pierde relevancia si el servicio no es gravado de IVA. En
este ultimo caso, la calificacion aduanera se torna importante por el lado del impuesto a la ren-
ta cuando no hay TDT vigente (ver 3.5).
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Regulacion Nacional Exportaciones Transfronterizas de Servicios de Diseio

Servicio %ravado Factura de exportaaon Recupera IVA
con (exenta) exportador

Modelo 1:
Exportaciones Calificado como
transfronterizas de exportacion por el SNA

servicios de disefio
Factura exportacion no
Servicio no ravado gravad apcon VAo IVA del proceso es un
conl boleta de honorarios costo de la exportacién

Modelo de ingresos: Exportaciones transfronterizas de servicios de disefio

Modo de comercio de servicios: Transfronterizo (modo 1)

Fuente: Elaboracién propia

Analisis tributario modelo 1

Probablemente estos servicios prestados transfronterizamente van a experimentar retencion
de impuesto en el exterior. Es importante distinguir si el cliente es residente en un pais que tiene
o no un TDT vigente con Chile.

Cliente residente en un pais que no tiene TDT con Chile

Al no existir TDT vigente, corresponderia establecer si es posible acceder al mecanismo de cré-
ditos por impuestos pagados en el exterior. Para contribuyentes del IDPC, este instrumento po-
sibilita que los impuestos pagados en el exterior sean acreditados (hasta un monto maximo)
contra el impuesto de primera categoria (IDPC) a pagar en Chile.

Dado que, basicamente son prestaciones de servicios, es relevante tener claridad si correspon-

den a asesorias técnicas y otras prestaciones similares o servicios calificados como exportacién
por el SNA.
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Posiblemente, estos servicios seran calificados como exportacion por el SNA o eventualmente
puedan tener alguna caracteristica técnica, lo que posibilitara el uso en caso que el proveedor
sea contribuyente del IDPC.

Posteriormente debera determinarse el monto del crédito a utilizar contra el IDPC (circular
N°48 del Sl de 2016) y ademas habra que entregar al Sll todos los antecedentes probatorios
de que efectivamente el contribuyente nacional experimenté una retencion de impuestos en
el extranjero.

Si el exportador es contribuyente del IGC y presta servicios personales independientes puede
acceder al sistema de créditos por impuestos pagados en el exterior.

Cliente residente en un pais que tiene TDT vigente con Chile

De existir retencidén impositiva en dicho pais
corresponderia aplicar el TDT vigente para El anélisis relativo a los TDT en este documento

hacer frente a la doble tributacién. es de tipo general, por lo que, los exportadores
deben analizar especificamente el correspondiente

] ] ) TDT que podria tener diferencias de aplicacion
Como se ha dicho anteriormente, para apli- con la interpretacion general de este estudio.

car un TDT es clave la correcta clasificacion
delarentaen el articulado del convenio. De-
bido a que basicamente son prestaciones de servicios, generalmente éstos seran considerados
beneficios empresariales o servicios personales independientes (sin EP ni base fija de negocios
en destino) y, por ende, sélo gravables en el pais de residencia del prestador, es decir, exclusi-
vamente en Chile.

Lo anterior, siempre y cuando la compania-cliente no sea residente en Colombia, Brasil o Ma-
lasia y no correspondan a servicios de caracteristicas técnicas. Si los servicios son técnicos y el
demandante de los servicios reside en algunos de esos paises, dichos servicios seran conside-
rados regaliasy con ello, gravables hasta un limite maximo en el pais del cliente. Tal como se ha
indicado anteriormente estas retenciones en el exterior pueden acreditarse contra los impues-
tos nacionales.
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Eliminacion de Doble Tributacion Exportaciones Transfronterizas de Servicios de Diseiio

4 N\ 1 T
Asesorias técnicas y SI(Credlto contra el IDPCJ
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calificados como

I exportacién por el SNA
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4 tributacion vigente
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v

L 4
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Modelo 1: . I6C) J
Exportaciones
transfronterizas de
servicios de disefio

(Beneficios em resaria—\
les articulo 7 TDT (sin . i .
EP) o articulo 14 TDT |—>| Tributasélo en Chile

I servici?s inéiepefndi)en—
tes (sin base fija
S ( Con tratado de doble j - . J

v

Ed tributacion vigente

Yy - ™\ 1. Pais de destino aplica
Cliente residente en impuestos hasta limite

Brasil, Colombia, ;
Malasiay servicios de —>| maximo

caracteristicas técnicas 2. Credito contra
impuestos chilenos

v

Modelo de ingresos: Exportaciones transfronterizas de servicios de disefio
Modo de comercio de servicios: Transfronterizo (modo 1)

Retencion de impuestos en el exterior: A los servicios prestados desde Chile.

Fuente: Elaboracion propia

Modelo 2: Explotacion de la propiedad intelectual

Un segundo modelo de generacion de ingresos es la via de la explotacidn de la propiedad inte-
lectual en el exterior por creaciones protegidas por derechos.

De acuerdo a los criterios establecidos por la OMC se trataria de una exportacion de servicios
transfronteriza o modo 1, debido a que los servicios se realizan en Chile y se consumen en el
exterior.
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Modelo de Negocios Explotacion de Derechos de Diseno en el Exterior

Chile Exterior
c Mlodelo 2:d Crend
xplotacion de reador .
derechF:)s de disefio en N Nacional > Cliente
el exterior

Modelo de ingresos: Explotacion de derechos de disefio en el exterior
Modo de comercio de servicios: Transfronterizo (modo 1)

Fuente: Elaboracién propia

Analisis regulatorio modelo 2

Desde el punto de vista del IVA, los derechos de propiedad intelectual son hechos gravados de
dicho impuesto en Chile y, por lo tanto, si el servicio no logra ser calificado como exportacion
por el SNA, corresponderia emitir al exterior una factura nacional gravada con IVA. En caso con-
trario, si el servicio es considerado como exportacién por el SNA se tendria derecho a emitir una
factura de exportacién (exenta de IVA).

Si el servicio no es calificado como exportacion por el SNA, el IVA usado en el proceso podra
descontarse mediante la diferencia de los débitos y créditos fiscales, de la misma forma como
funciona el impuesto del IVA en una transaccién interna.

En caso contrario, si el servicio es calificado como exportacion por el SNA, como ya se menciono,
se emitira una factura de exportacion (exenta) y el IVA utilizado en el proceso exportador podra
recuperarse.

Para exportaciones que superan los US$2.000 se acompaniara a la factura de exportacion la emi-
sién de un documento aduanero denominado Documento Unico de Salida (DUS) y se requerira
los servicios de un agente de aduanas. Si el monto de la exportacion es menor a US$2.000 debe
emitirse un Documento Unico de Salida Simplificado (DUSSI) y no es requisito la intervencion
de un agente de aduanas.
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Regulacion Nacional para Modelo de Negocios Explotacion de Derechos de Diseno en el Exterior

Calificado como Factura de exportauon Recupera IVA
exportacién por SNA (exenta) exportador

Modelo 2:
Explotacion de Gravado con IVA

derechos de disefio en
el exterior

No calificado como Factura interna Recupera IVA (débitos
exportacion por el SNA gravada con IVA menos créditos)

Modelo de ingresos: Explotacion de derechos de disefio en el exterior

Modo de comercio de servicios: Transfronterizo (modo 1)

Fuente: Elaboracion propia

Analisis tributario modelo 2

Previamente el proveedor debera determinar si en el pais del cliente existe retencién a los pagos
al exterior por este tipo de derechos o regalias. En caso afirmativo, el proveedor y cliente deben
acordar quién se hace cargo del gravamen. Si el impuesto en el exterior es solventado por el
prestador del servicio se producira la doble tributacion.

Para hacer frente a la doble tributacion sera necesario distinguir si el cliente reside en un pais
gue mantiene vigente o no un tratado para evitar la doble tributacién (TDT) con Chile.
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Cliente residente en un pais que no tiene TDT con Chile

Cuando no hay convenio tributario con el pais de residencia del cliente resulta necesario anali-
zar la posibilidad de utilizar el mecanismo de créditos por impuestos pagados en el exterior dis-
puesto en el articulo 41A de la Ley de la Renta (LIR). Cabe destacar, que para contribuyentes del
IDPC la norma establece como beneficiarios de este sistema a “...marcas, patentes, férmulas,
asesorias técnicas y otras prestaciones similares y servicios calificados como exportacion por el
Servicio Nacional de Aduanas”.

Como en este caso se trata de derechos de propiedad intelectual, las posibilidades de acceder
a este beneficio son bastante altas debido a que, por un lado, esta actividad es candidata a ser
calificada como exportacién por el SNAYy, por otro, estos derechos son asimilables a las marcas,
patentes, férmulas enunciadas en el articulo 41 Ade la LIR.

Asi las cosas, en el evento que haya retencion en el exterior, la normativa chilena permitira acre-

ditar dichos impuestos pagados en el exterior contra el impuesto de primera categoria (IDPC) a
pagar en Chile.

Para ello, debera determinarse el monto del crédito que podra utilizarse contra el IDPC. Nuestra
legislacion establece un método de calculo de dicho monto en la circular N° 48 del Sll de 2016.

Cliente residente en un pais que tiene TDT vigente con Chile

Para aplicar el convenio tributario sera fun-
damental establecer en qué articulo se clasi- El analisis relativo a los TDT en este documento

fica la renta que se obtiene por derechos de es de tipo general, por lo que, los exportadores
. . deben analizar especificamente el correspondiente
propiedad intelectual.

TDT que podria tener diferencias de aplicacion
con la interpretacion general de este estudio.

Las posibilidades son dos:

La primera, cuando el proveedor de servicios nacional no cuenta con un establecimiento per-
manente (EP) ni base fija de negocios en el pais del cliente. En tal caso dicha renta sera conside-
rada una regaliay por lo tanto, regulada para efectos del TDT en el articulo 12.
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Una segunda posibilidad, es que el proveedor nacional mantenga un EP o base fija de negocios
en el pais del cliente. En este caso, este ultimo pais podra aplicar su legislacion tributaria tal
como si no existiera convenio. Es decir, podra hacer retencion de impuestos de acuerdo a su
norma interna.

En cualquiera de los eventos anteriores el pais del cliente retendra impuestos. La diferencia es
gue cuando se aplica el articulo 12 del TDT, dicho pais sélo podra retener impuestos hasta una
tasa maxima estipulada en el acuerdo. En ambas situaciones el impuesto retenido en el exterior
podra acreditarse contra los impuestos chilenos.

Eliminacion de Doble Tributacion Modelo de Negocios Explotacion de Derechos de Diseio en el Exterior

formulas, asesorias

] técnicasy otras
Sin tratado de doble prestaciones similares
> tributacion vigente y servicios calificados
como exportacién por
el SNA (contribuyentes
del IDPC) No Doble tributacion

Marcas, patentes, Si( Crédito contra el IDPCJ

Modelo 2:
Explotacién de
derechos de disefio en
el exterior

o .
(< .. N\ 1. Limite maximo de
Sin EP o base fija en tasa a pagar en destino
pais delcliente se = | 5 ¢agito contra

\_ aplica articulo 12 TDT) \impuestos Chilenos )

L 4

I
Con tratado de doble
> tributacion vigente

I 4 N\ (_1. Pais de de_stilno_aplica\
3| ConEP o basefija en impuestos sin limite
< pais del cliente > 2. Crédito contra
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Modelo de ingresos: Explotacion de derechos de disefio en el exterior
Modo de comercio de servicios: Transfronterizo

Retencion de impuestos en el exterior: Al propietario o al facultado para ejercer los derechos residente en Chile
Fuente: Elaboracion propia

Modelo 3: Servicios profesionales prestados en destino

Esta provisién de servicios se realiza y se consume en el exterior mediante el traslado fisico del
disefador al pais donde es residente el cliente. Por lo tanto, es una prestacién de servicios en
modo 4, en que el proveedor podria ser una persona independiente o dependiente de una en-
tidad juridica.
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Diagrama Modelo de Negocios Servicios Profesionales de Disefio Prestados en el Exterior

Chile Exterior

Modelo 3: -
Servicios profesiona- Presencia temporal Cliente
les prestados en el de profesionales
exterior T

Modelo de ingresos: Servicios profesionales de disefio prestados en el exterior
Modo de comercio de servicios: Desplazamientos de personas al extranjero (modo 4)

Fuente: Elaboracién propia

Analisis regulatorio modelo 3

Contrariamente al caso descrito en modelo 1, esta exportacion realizada totalmente en destino
no podra ser calificada como “de exportacién” por el SNA ya que para calificar requiere que
parte de las prestaciones sean realizadas desde Chile. No obstante, los cambios realizados a la
Ley del IVA por la Ley 20.956 para favorecer a los exportadores de servicios permiten que este
tipo de exportacion pueda acceder a la recuperacion del IVA cuando los servicios se prestan 'y
se utilizan en el exterior. Las condiciones para beneficiarse de esta nueva regulacién es que el
servicio prestado sea en su origen un hecho gravado de IVAy ademas que el servicio esté afecto
a un impuesto similar en el pais de destino.

Es por ello, que debera determinarse si el servicio prestado es un hecho gravado de IVA en Chile
y ademas gravado con un impuesto similar en el pais de prestacion de los servicios. Si los pres-
tadores de servicios son personas naturales debe emitirse una boleta de honorarios con RUT
genérico 44.444.446-0.
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Regulacion Nacional para Modelo Servicios Profesionales de Disefio Prestados en el Exterior

) i )
Modelo 3: Servicio gravado con ;
L ) Factura no gravada con & ) IVA nacional del
S?rwclostpgofesmnla» 3| IVAnacionaloboleta —3[ IVAen Ch'lte y.SUthO a8 |——3 | proceso esun costo de
es prestadosen e con Rut genérico un impuesto similar en N la exportacion
exterior ) \_ ) destino ) o

Modelo de ingresos: Servicios profesionales de disefio prestados en el exterior

Modo de comercio de servicios: Desplazamiento de personas fisicas (modo 4)

Fuente: Elaboracién propia

Analisis tributario modelo 3

Estos servicios que se prestan en destino probablemente van a experimentar retencion de im-
puestos en el exterior. En caso afirmativo, el proveedor y cliente deben acordar quién se hace
cargo del gravamen. Si el impuesto en el exterior es solventado por el prestador del servicio se
producira la doble tributacion.

Para hacer frente a la doble tributacién habra que distinguir si el cliente reside en un pais que
mantiene vigente o no un tratado para evitar la doble tributacién (TDT) con Chile.

Cliente residente en un pais que no tiene TDT con Chile

En el evento en que pueda accederse al sis-

Ly . , i IDP
tema de créditos establecido en el articulo Cuando el exportador es contribuyente del IDPC

y el servicio se presta totalmente en el extranjero

41A de la LIR debera determinarse el mon- la posibilidad de acceder al beneficio de sistema
to que la regulacién nacional establece de de créditos por impuestos pagados en el exterior
acuerdo al procedimiento establecido en la se restringe sélo a las “asesorias técnicas y otras
circular Ne 48 del SII de 2016. Dicho monto prestaciones similares”, es decir, si el servicio no

tiene la cualidad técnica no podra accederse al
beneficio de sistema de créditos por impuestos
pagados en el exterior y con ello se producira
doble tributacion. En caso que haya doble
tributacién la retencion en el exterior se considera
gasto necesario para producir la renta.

asi calculado se acredita contra el IDPC.
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Si el exportador es contribuyente del IGC y presta servicios personales independientes puede
acceder al sistema de créditos por impuestos pagados en el exterior.

Eliminacion de Doble Tributacion Servicios Profesionales de Diseiio Prestados en el Exterior

si 4 )\
~N 1 Credito contra el IDPC
Asesorias técnicas y N\ J
> . otlras ptiestac[gnes
similares (contribuyen-
| tes del IDPC) é A
J Doble tributacion
3 Sin tratado de doble No\ )
tributacion vigente -
| Se_rv(ijcios pgrsonales 4 )
S independientes .
Z (contn%uyentes del > Credito
IGC) ) . J

~ Modelo 3:
Servicios profesionales
prestados en el exterior

. X Si Tributa sélo en Chile
Beneficios empresaria-

les articulo 7 TDT (sin
EP) o articulo 14 TDT

A
4| servicios independien- (1. Pais de de.stino.aplica\
tes (Sin base fija o impuestos sin limite
menos de 183 dias) No | 2 Crédito contra
> Con tratado de doble \Umpuestos chilenos J
tributacion vigente
Cliente residente en (1. Pais de destino,ap.lica\
I S Brasil, Colombia, impuestos hasta limite
“| Malasiay servicios_de maximo
caracteristicas técnicas 2. Crédito contra

\impuestos chilenos )

Modelo de ingresos: Servicios profesionales de disefio prestados en el exterior
Modo de comercio de servicios: Desplazamiento de personas fisicas (modo 4)
Retencion de impuestos en el exterior: A los servicios prestados en el exterior

Fuente: Elaboracién propia
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Cliente residente en un pais que tiene TDT vigente con Chile

Para aplicar el convenio tributario sera fun-
damental establecer en qué articulo se clasi- :

. . .. es de tipo general, por lo que, los exportadores
fica la renta que se obtiene por los servicios . ., :

) ] o ] ) deben analizar especificamente el correspondiente
provistos, es decir, debe distinguirse si los TDT que podria tener diferencias de aplicacion
servicios son prestados por personas depen- con lainterpretacion general de este estudio.
dientes o independientes.

El analisis relativo a los TDT en este documento

En el caso de los servicios dependientes, las posibilidades son dos:

La primera, cuando el proveedor de servicios nacional no cuenta con un establecimiento per-
manente (EP) en el pais del cliente. En tal caso, dicha renta podria ser considerada una renta
empresarial regulada para efectos del TDT en el articulo 7y, por lo tanto, el servicio se gravara
sélo en Chile.

No obstante, en la eventualidad que el cliente sea un residente de Brasil, Colombia o Malasia 'y
el servicio prestado sea de caracteristicas técnicas, sera clasificado en el articulo 12 correspon-
diente a regalias. Si esto es asi, la renta puede experimentar una retencion de impuestos hasta
un limite maximo establecido en dicho TDT, la que se acreditara contra los impuestos nacionales.

Una segunda posibilidad, es que el proveedor nacional mantenga un EP en el pais del cliente.
En este caso, este ultimo pais podra aplicar su legislacién tributaria tal como si no existiera
convenio. Es decir, podra hacer retencion de impuestos de acuerdo a su norma interna. Dicha
imposicion en el exterior podra acreditarse contra los impuestos chilenos.

Si se trata de personas independientes, debe analizarse el articulo correspondiente en el TDT y
determinar si hay una base fija de negocios en el pais de destino o si el proveedor de los servi-
cios permanece mas de 183 dias en dicho pais (esta disposicion se encuentra en varios TDT). Si
ocurre lo anterior, el pais del cliente podra retener impuestos, los que podran acreditarse contra
los impuestos nacionales. En caso contrario, solamente se tributara en Chile.
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E INTERNACIONALIZACION DE LAS ARTES ESCENICAS

Las artes escénicas se internacionalizan mediante procesos de difusién en el exterior del teatro,
danza, circo, 6pera, entre otros. Lo anterior puede concretarse mediante la participacion en
festivales, mercados o ferias en el extranjero; la ejecucion de temporadas en teatros o salas en
el exterior; la realizacion de giras por otros paises con presentaciones en salas o callejeras; la
realizacion de coproducciones con grupos extranjeros, etc.

Asi también, se materializan exportaciones en este subsector cuando el profesional o artista
nacional (independiente) participa en (o en la produccién de) obras de compafiias extranjeras,
tanto en Chile como en el exterior.

De acuerdo a las entrevistas sostenidas con representantes de este subsector, las artes escéni-
cas se internacionalizan principalmente mediante el uso de tres vias o modelos de negocios:

Modelo 1. Representacion de la obra en el exterior

Bajo este modelo, la compafiia nacional exporta sus servicios con la venta de espectaculos fue-
ra de Chile. Por ejemplo, una obra cuya direccion y montaje son nacionales obtiene un contrato
para presentarse en circuitos de festivales o teatros de otro pais: Un contrato con un programa-
dory pago de una tarifa (cachet) por funcién o temporada.

Este espectaculo puede ser realizado con un coproductor o promotor extranjero. Obras en pro-
ceso de produccion pueden obtener recursos para coproducir, terminar el montaje y entrar en
los circuitos internacionales. En este caso, la obra es montada en el espacio del promotor como
parte de los derechos que tiene el coproductor internacional por los aportes realizados, y luego
circulara como venta de espectaculos.

Este tipo de exportacidn del area de las artes escénicas puede encasillarse como una prestacién
mediante modo 4, es decir, se trata de servicios provistos totalmente en el extranjero y utiliza-
dos fuera de Chile.
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Diagrama Modelo de Negocios Representacion de Obra en el Exterior

Chile Exterior

(Coproductor/promotorj

!

Modelo 1: Presencia temporal de la (

Representacion de compaiiia (actores/artis-
obra en el exterior

festivales, otras)

/

tas/profesionales)

[

Modelo de ingresos: Representacion de obra en el exterior
Modo de comercio de servicios: Desplazamientos de personas al extranjero (modo 4)

Cliente (salas de teatro)

Fuente: Elaboracion propia en base a FITAM/CNCA

Analisis regulatorio modelo 1

Como se menciono en el punto 3.3, existen tres posibilidades de facturar un servicio al exterior,
una factura de exportacién, una factura local exenta o una factura local gravada de IVA.

Una primera afirmacién sobre este tipo de prestaciones de servicios realizadas en el exterior es
gue no son candidatas a calificarse como “de exportacién” de acuerdo a la normativa del SNA,
ya que no cumple con uno de los requisitos basicos de la Resolucion 2511 que dispone que el
servicio debe realizarse total o parcialmente en Chile (ver 3.3).

Desde ese punto de vista, la documentacion que acompanara este tipo de transaccion interna-
cional de servicios no sera la correspondiente a una exportacién, sino que ésta se formalizara
mediante una factura local. Corresponderia emitir una factura exenta debido a que el servicio
se realiza fuera de Chile.
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No obstante ello, es conveniente revisar si en la regulacién local existe algun beneficio para este
tipo de exportaciones. En tal sentido, el articulo 36 de la Ley del IVA'" establece que es posible
acceder al beneficio de recuperacioén de IVA (por los insumos) cuando los servicios se prestan
en el exterior. Sin embargo, para ello deben cumplirse con los requisitos que estipula dicho ar-
ticulo: en primer lugar que el servicio sea un hecho gravado de IVA en Chiley, por otro lado, que
el servicio esté afecto a un impuesto similar en destino.

Para cumplir la primera condicion debe establecerse si el servicio es un hecho gravado o no en
Chile y para ello debe analizarse qué dice la Ley del IVA y las interpretaciones del Sll respecto
de estos servicios cuando se prestan en Chile. Ademas, de acuerdo a la segunda condicion, la
aplicabilidad real de este beneficio dependera del pais donde se provee el servicio.

La Ley del IVA establece que los servicios son gravados de IVA cuando provienen de las activi-
dades comprendidas en el N° 3y 4 del articulo 20 de la Ley de la Renta (ver 3.3). Si analizamos
las actividades incluidas en estos numeros se observa que en el N°4 estan comprendidas las
empresas de diversidn y esparcimiento. Consecuentemente, estas actividades son candidatas
a acceder a dicho beneficio.

Sin embargo, los demas servicios profesionales que comprenden las presentaciones en el exte-
rior podrian ser mayoritariamente no gravados de IVA.

[17] El articulo 36 de la Ley del IVA reconoce el derecho de los exportadores de recuperar el IVA pagado al adquirir bienes o utilizar servicios
destinados a su actividad de exportacion.
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Regulacion Nacional para Modelo Representacion de Obra en el Exterior

Modelo 1:
Representacion de
obra en el exterior

Factura no gravada con
IVA nacional

v

Servicio gravado con

IVA en Chile y sujeto a

un impuesto similar en
destino

I ( IVA nacional del
> | proceso esun costo de
No la exportacion
.

Vs
Recupera IVA
exportador
-

Modelo de ingresos: Representacion de obra en el exterior

Modo de comercio de servicios: Desplazamientos de personas al extranjero (modo 4)

Fuente: Elaboracion propia

Analisis tributario modelo 1

Estos servicios que se prestan en destino probablemente van a experimentar retencion de im-
puestos en el exterior. En caso afirmativo, el proveedor y cliente deben acordar quién se hace
cargo del gravamen. Si el impuesto en el exterior es solventado por el prestador del servicio se

producira la doble tributacion.

Para hacer frente a la doble tributacién debera distinguirse si el cliente reside en un pais que
mantiene vigente o no un tratado para evitar la doble tributacién (TDT) con Chile.

Cliente residente en un pais que no tiene TDT con Chile

Considerando la posibilidad de separar la
factura de los servicios artisticos de la co-
rrespondiente a las prestaciones de servi-
cios profesionales, existirian dos posibles
tratamientos a las rentas:

Cuando el exportador es contribuyente del IDPC

y el servicio se presta totalmente en el extranjero

la posibilidad de acceder al beneficio de sistema

de créditos por impuestos pagados en el exterior

se restringe sélo a las “asesorias técnicas y otras
prestaciones similares”, es decir, si el servicio no tiene
la cualidad técnica no podra accederse al beneficio
de sistema de créditos por impuestos pagados en el
exteriory con ello se producira doble tributacion.
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Para los servicios artisticos, posiblemente se producira doble tributacién y la retencion en el
exterior se considera gasto necesario para producir la renta.

Para los servicios profesionales con caracteristicas técnicas (por ejemplo, sonidistas o ilumina-
dores), podria accederse al sistema de créditos establecido en el articulo 41A de la LIR. En cuyo
caso, debera determinarse el monto que la regulacidon nacional establece de acuerdo al proce-
dimiento dispuesto en la circular N° 48 del Sll de 2016.

Cliente residente en un pais que tiene TDT vigente con Chile

Para aplicar el convenio tributario sera fun-

damental determinar el articulo en que se El analisis relativo a los TDT en este documento

clasifica la renta que se obtiene por los ser- es de tipo general, por lo que, los exportadores

vicios provistos. deben analizalr especifi.camen.te el corre.spo!'lldiente
TDT que podria tener diferencias de aplicacion

con la interpretacion general de este estudio.

Considerando la posibilidad de separar la
factura de los servicios artisticos de la co-
rrespondiente a las prestaciones de servicios profesionales, existirian dos vias para la aplica-
cién del TDT:

La primera, para los servicios artisticos, el ingreso obtenido por la obra podria clasificarse en
el articulo sobre artistas y deportistas del acuerdo y, por ende, el pais del cliente puede retener
impuestos, los cuales pueden acreditarse contra los impuestos nacionales.

En segundo lugar, cuando el proveedor de servicios nacional no cuenta con un establecimiento
permanente (EP), las rentas por servicios profesionales, podrian ser consideradas empresaria-
lesy por lo tanto, reguladas para efectos del TDT en el articulo 7, por lo que el pais de residencia
del cliente no retendra impuestos. En el caso que el proveedor nacional mantenga un EP en el
pais del cliente, el pais del cliente podra aplicar su legislacién tributaria tal como si no existiera
convenio y retendra impuestos, pero dicha imposicidn en el exterior podra acreditarse contra
los impuestos chilenos.
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Eliminacion de Doble Tributacion Representacion de Obra en el Exterior

Crédito contra el IDPC
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s | Sintratado de doble otras prestauones
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Modelo de ingresos: Representacion de la obra en el exterior
Modo de comercio de servicios: Desplazamiento de personas fisicas (modo 4)

Retencion de impuestos en el exterior: Al propietario o al facultado para ejercer los derechos residente en Chile

Fuente: Elaboracion propia

Modelo 2. Explotacion de la propiedad intelectual en el exterior

Este modelo de exportacion se produce basicamente mediante la venta de derechos de remon-
taje, es decir, se compran los derechos de autor al dramaturgo para montar la obra con un nuevo
elenco (“Clase” de Guillermo Calderdén, remontada en Uruguay).

Este tipo de exportacién se lleva a cabo mediante la explotacion de la propiedad intelectual en
el exterior.

Debido a que el exportador en este caso es un residente en Chile y quien paga los derechos y
licencias por los activos intangibles es un extranjero residente en el pais donde se realiza el re-
montaje, configura una exportacién modo 1.
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Modelo de Negocios Explotacion de Derechos en el Exterior del Creador de Artes Escénicas

Chile Exterior

Modelo 2:
Explotacién de
derechos en el exterior Nacional
del creador de artes
escénicas

Cliente j

2
)

Modelo de ingresos: Explotaciéon de derechos de creador artes escénicas en el exterior
Modo de comercio de servicios: Transfronterizo (modo 1)

Fuente: Elaboracion propia en base a FITAM/CNCA

Analisis regulatorio modelo 2

Una primera reflexién en este caso, a diferencia del modelo 1, es que estas prestaciones de
servicios realizadas desde Chile a un cliente en el exterior son candidatas a calificarse como
exportacion de acuerdo a la normativa del Servicio Nacional de Aduanas, ya que cumple con el
requisito basico de la Resolucién 2511 que dispone que el servicio debe realizarse total o par-
cialmente en Chile y utilizado exclusivamente en el extranjero.

En segundo lugar, que se trata de servicios gravados especiales establecidos en la letra h del
articulo 8 de la Ley del IVA relativos a la ley de propiedad industrial e intelectual.

Desde este punto de vista, sera fundamental obtener la calificacién de servicios de exportacién
del SNA para este tipo de “envio” de intangibles al exterior.

El contar con la calificacion aduanera permite emitir una factura de exportacion exenta al ex-
terior y poder acceder a recuperar el IVA crédito utilizado en el proceso exportador. Por el con-
trario, no tener la calificacion significaria emitir una factura afecta a IVA al exterior afectando la
competitividad internacional.

Para exportaciones que superan los US$2.000 la factura de exportacion se acompafiara de la
emisiéon de un documento aduanero denominado Documento Unico de Salida (DUS) y se reque-
rira los servicios de un agente de aduanas. Si el monto de la exportacion es menor a US$2.000
debe emitirse un Documento Unico de Salida Simplificado (DUSSI) y no es requisito la interven-
cién de un agente de aduanas.
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Regulacion Nacional para Modelo de Negocios Explotacion

de Derechos en el Exterior del Creador Artes Escénicas

Calificado como Factura de exportacion Recupera IVA
exportacion por SNA (exenta) exportador

Modelo 2:
Explotacién de
derechos en el exterior Gravado con IVA

del creador de artes
No calificado como Factura mterna gravada Recupera IVA (débitos
exportaciéon por el SNA con | menos créditos)

escénicas
Modelo de ingresos: Explotacion de derechos de creador artes escénicas en el exterior

Modo de comercio de servicios: Transfronterizo (modo 1)

Fuente: Elaboracién propia

Analisis tributario modelo 2

Previamente el proveedor debera determinar si en el pais del cliente existe retencién a los pagos
al exterior por este tipo de derechos o regalias. En caso afirmativo, el proveedor y cliente deben
acordar quién se hace cargo del gravamen. Si el impuesto en el exterior es solventado por el
prestador del servicio se producira la doble tributacion.

Para hacer frente a la doble tributacién habra que distinguir si el cliente reside en un pais que
mantiene vigente o no un tratado para evitar la doble tributacién (TDT) con Chile.

Cliente residente en un pais que no tiene TDT con Chile

Cuando no hay convenio tributario con el pais de residencia del cliente resulta necesario anali-
zar la posibilidad de utilizar el mecanismo de créditos por impuestos pagados en el exterior dis-
puesto en el articulo 41A de la Ley de la Renta (LIR). Cabe destacar, que para contribuyentes del
IDPC la norma establece como beneficiarios de este sistema a “...marcas, patentes, formulas,
asesorias técnicas y otras prestaciones similares y servicios calificados como exportacion por el
Servicio Nacional de Aduanas”.
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Como en este caso se trata de derechos de propiedad intelectual, las posibilidades de acceder
a este beneficio son bastante altas debido a que, por un lado, esta actividad es candidata a ser
calificada como exportacién por el SNA, y por otro, estos derechos son asimilables a las marcas,
patentes, formulas enunciadas en el articulo 41 Ade la LIR.

Asi, en el evento que haya retencion en el exterior, la normativa chilena permitira acreditar di-

chos impuestos pagados en el exterior contra el impuesto de primera categoria (IDPC) a pagar
en Chile.

Para ello, debera determinarse el monto del crédito que podra utilizarse contra el IDPC. Nuestra
legislacion establece un método de calculo de dicho monto en la circular N°48 del SII de 2016.

Cliente residente en un pais que tiene TDT vigente con Chile

Para aplicar el convenio tributario sera fun- o )

d tal det . | articul El analisis relativo a los TDT en este documento
am?n at determinar et ar I(?U 0 en que se es de tipo general, por lo que, los exportadores

clasifica la renta que se obtiene por dere- deben analizar especificamente el correspondiente

chos de propiedad intelectual. TDT que podria tener diferencias de aplicacién
con lainterpretacion general de este estudio.

Las posibilidades son dos:

La primera, cuando el proveedor de servicios nacional no cuenta con un establecimiento per-
manente (EP) ni una base fija de negocios en el pais del cliente. En tal caso dicha renta sera
considerada una regalia y, por lo tanto, regulada para efectos del TDT en el articulo 12.

Una segunda posibilidad, es que el proveedor nacional mantenga un EP o una base fija de ne-
gocios en el pais del cliente. En este caso, este ultimo pais podra aplicar su legislacion tributaria
tal como si no existiera convenio. Es decir, podra hacer retenciéon de impuestos de acuerdo a su
norma interna.

En cualquiera de los eventos anteriores el pais del cliente retendra impuestos. La diferencia es
que cuando se aplica el articulo 12 del TDT, dicho pais sélo podra retener impuestos hasta una
tasa maxima estipulada en el acuerdo. En ambas situaciones el impuesto retenido en el exterior
podra acreditarse contra los impuestos chilenos.
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Eliminacion de Doble Tributacion Modelo de Negocios Explotacion

de Derechos en el Exterior del Creador Artes Escénicas

Marcas, patentes, . L
formulas, asesorias Si| crédito contra el IDPC

técnicasy otras
< | Sintratado de doble prestaciones similares
Ed tributacion vigente y servicios calificados
como exportacion por

el SNA (contribuyentes . B
del IDPC) No Doble tributacién

Modelo 2:
Explotacién de
derechos en el exterior
del creador de artes
escénicas -
) - ™\ 1. Limite maximo de
[ Sin EP obasefijaen tasa a pagar en destino
I v 4 pais del cliente se — 2. Crédito contra

\_ aplica articulo 12 TDT) \impuestos chilenos )
« | Contratado de doble
Ed tributacion vigente
~

I 4 N\ (1. Pais de destilno aplica
3| ConEPo basefija en > | impuestossin imite
pais del cliente

2. Crédito comra
\Umpuestos chilenos

Modelo de ingresos: Explotacion de derechos de creador artes escénicas en el exterior
Modo de comercio de servicios: Transfronterizo

Retencion de impuestos en el exterior: Al propietario de los derechos residente en Chile

Fuente: Elaboracion propia

Modelo 3. Participacion de artistas y profesionales nacionales en obras extranjeras
(compaiiias no residentes)

Este ultimo modelo se concreta cuando directores de teatro reconocidos internacionalmente
venden sus servicios y pueden ser contratados por compafias internacionales para dirigir a
elencos de otro pais (Cristian Plana contratado por el Teatro Stabile para dirigir “La Seforita
Julia”, en Napoles, Italia). Asi también, actores o actrices chilenos pueden ser contratados por
compafias internacionales para trabajar en montajes de compafiias y/o directores de otro pais.
Ademas, podria incluir masterclass, talleres o charlas de artistas nacionales en el extranjero o
también disefiadores teatrales o técnicos que presten servicios a un montaje en el exterior.
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Diagrama Modelo de Negocios Participacion de Artistas

y Profesionales de Artes Escénicas en el Exterior

Chile Exterior
Modelo 3: - »
Servicios de artistasy Presencia temporal de Cliente (compania, sala
profesionales artistas y profesionales de teatro, otros)
prestados en el exterior

Modelo de ingresos: Servicios de artistas y profesionales de artes escénicas en el exterior
Modo de comercio de servicios: Desplazamientos de personas al extranjero (modo 4)

Fuente: Elaboracion propia en base a FITAM/CNCA

Analisis regulatorio modelo 3

En este caso se trata de servicios prestados por personas naturales residentes en Chile que par-
ticipan en obras dirigidas por compafias extranjeras y que se realizan en el exterior. Es decir,
basicamente son servicios de artistas o profesionales de caracter independiente prestados en
el exterior, los cuales, como se ha mencionado anteriormente corresponderian a exportaciones
que pueden clasificarse en el modo 4.

Esta modalidad de exportacién no estaria calificada como exportacién por el Servicio Nacional
de Aduanas ya que no se presta parcialmente en Chile.

Adicionalmente, al corresponder mayoritariamente a servicios profesionales o artisticos, se tra-
taria de actividades clasificadas en el N°5 del articulo 20 de la Ley de la Renta y, por lo tanto,
no estarian gravadas con IVA. Con ello, esta exportacion tampoco podria beneficiarse de la re-
cuperacién de IVA crédito por servicios prestados y consumidos en el exterior que establece el
articulo 36 de la Ley del IVA.

Su formalizacion se realizaria mediante la emision de una boleta profesional. En este tipo de
boletas emitidas a un cliente en el exterior se utiliza el RUT genérico 44.444.446-0.
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Regulacion Nacional para Modelo Participacion de Artistas

y Profesionales de Artes Escénicas en el Exterior

Modelo 3: )
Servicios de artistasy Boleta de honorarios
profesionales con RUT genérico

prestados en el exterior

Modelo de ingresos: Servicios de artistas y profesionales de artes escénicas en el exterior
Modo de comercio de servicios: Desplazamientos de personas al extranjero (modo 4)

Fuente: Elaboracion propia

Analisis tributario modelo 3

Estos servicios que se prestan en destino probablemente van a experimentar retencion de im-
puestos en el exterior. En caso afirmativo, el proveedor y cliente deben acordar quién se hace
cargo del gravamen. Si el impuesto en el exterior es solventado por el prestador del servicio se
producira la doble tributacion.

Para hacer frente a la doble tributacidon debera distinguirse si el cliente reside en un pais que
mantiene vigente o no un tratado para evitar la doble tributacién (TDT) con Chile.

Cliente residente en un pais que no tiene TDT con Chile

Si se trata de personas naturales (servicios
personales independientes) las que prestan = ,
.. . y el servicio se presta totalmente en el extranjero,
los servicios y son contribuyentes del IGC - . _
3 o . o la posibilidad de acceder al beneficio de sistema
podran utilizar el sistema de créditos del ar- de créditos por impuestos pagados en el exterior

ticulo 41 A. se restringe solo a las “asesorias técnicas y otras
prestaciones similares”, es decir, si el servicio no tiene
la cualidad técnica no podra accederse al beneficio
de sistema de créditos por impuestos pagados en el
exteriory con ello se producira doble tributacién.

Cuando el exportador es contribuyente del IDPC
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Cliente residente en un pais que tiene TDT vigente con Chile

Para aplicar el convenio tributario sera fun-
damental determinar el articulo en que se
clasifica la renta que se obtiene por los ser-
vicios provistos.

El analisis relativo a los TDT en este documento

es de tipo general, por lo que, los exportadores
deben analizar especificamente el correspondiente
TDT que podria tener diferencias de aplicacion

con la interpretacion general de este estudio.

Para los servicios artisticos, la renta por la
obra podria clasificarse en el articulo sobre

artistas y deportistas del acuerdo y, por ende, el pais del cliente puede retener impuestos los

cuales pueden acreditarse contra los impuestos nacionales.

Para los servicios profesionales, sin una base fija de negocios en el pais del cliente y sin perma-
necer en dicho pais por mas de 183 dias dentro de un periodo de 12 meses (esta disposicion se
encuentra en varios TDT que ha suscrito Chile), el pais de residencia del cliente no retendra im-
puestosy sélo se tributara en Chile. En caso contrario, el pais del cliente podra aplicar su legis-
lacién tributaria tal como si no existiera convenio y retendra impuestos pero dicha imposicion

en el exterior podra acreditarse contra los impuestos chilenos.
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Eliminacion de Doble Tributacion Participacion de Artistas y Profesionales de Artes Escénicas en el Exterior

sif h
Vs — ~N Crédito contra el IDPC
Asesorias técnicasy \_ J
N otras prestaciones
4| similares (contribuyen- e ~N

| tes del IDPC)
. Doble tributacién

Sin tratado de doble No\ Y,
> |  Ttributacion vigente N
I Serv(ijcios pgrsonales 4 )
S independientes > adi
z (contrlpbuyentes del Credito
IGC) \§ J

Modelo 3:
Servicios de artistasy
profesionales
prestados en el exterior

-

S

- Tributa sélo en Chile
Profesionales:

Aplicacion del articulo
14 TDT servicios
independientes (Sin

L 4

< (‘1. Pais de destino.aplica\
base fija Odmenos de impuestos sin limite.
183 dias) No | 2. Crédito contra

Con tratado de doble \impuestos chilenos

> tributacion vigente

N

f‘l. Pais de de.stino.aplica\
impuestos sin limite.
2. Crédito contra
impuestos chilenos

| Artistas: Aplicacion
articulo artistasg
deportistas del TDT

v

S

Modelo de ingresos: Servicios profesionales de disefio prestados en el exterior
Modo de comercio de servicios: Desplazamiento de personas fisicas (modo 4)
Retencion de impuestos en el exterior: A los servicios prestados en el exterior

Fuente: Elaboracién propia
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ANEXO

Servicios creativos calificados como exportacion por el Servicio Nacional
de Aduanas (SNA)

SERVICIOS PRE!

S A LAS EMPRESAS (OTROS SERVICIOS PRE

0S A LAS EMPRESAS)

GRUPO coDIGO SERVICIO INCLUYE EXCLUYE DUANA
1Fa SERVICIOS DE PUBLICIDAD
Servicio completo de  |Este servicio incluye: Este servicio excluye:
publicidad - Servicios de planificacion, creacion y ejecucion del rango completo de los - Los servicios de asesoria en
servicios de publicidad, incluso la seleccion de los medios de comunicacién a relaciones publicas.
usar, plan de anuncios, ilustraciones, carteles, gigantografias, avisos en - Los servicios de estudios de
diferentes medios de comunicacién, comerciales en TV, cine, etc. mercado.
00160101 L. ” -
- Los servicios de fotografia
relacionada con la publicidad.
- La produccion de peliculas
publicitarias.
Disefio y creacién Este servicio incluye: Este servicio excluye:
publicitaria, desarrollo |- creacion de la idea basica para un anuncio, el bosquejo lingiiistico. - Los servicios de fotografia
cTnc_efPtuzflly - Disefio del esquema de anuncios impresos, ilustraciones, carteles. relacionada con la publicidad.
planificacion ” .
R 1 i i icitari - La produccion de peliculas
00160111 publicitaria Escritura de guiones para peliculas publicitarias. P odu p 11200090
Lo . . e publicitarias.
- Disefio conceptual de una campania publicitaria y su planificacion.
- Disefio de marcas y de la
imagen corporativa.
Servicios de publicidad |Este servicio incluye: Este servicio excluye:
parasu transm‘isién - El desarrollo y organizacién de campafias publicitarias de mercadeo directo, - Servicios de telemarketingy
00160121  Portelemarketingy para enviar propaganda y mensajes promocionales directamente a los "call center". -
call centers consumidores mediante el uso del teléfono o correo electrénico, mensajes de
texto y volantes on line.
Servicios de publicidad |Este servicio incluye: Este servicio excluye:
directo - Articulos de merchandising, folletos y afiches, calendarios, tripticos, gorros, |- Servicios de comercializacion
polos, entre otros. (telemarketing) por via
00160122 telefonica. R
-Servicios de comercializacion
(telemarketing) por via Email.
Servicios de animacion |Este servicio incluye: Este servicio excluye:
digital para fines - Creacion de cuadros, disefios abstractos y composiciones originales - La produccion de peliculas de
00160131 Publicitarios similares, que utilizan principalmente la animacién computarizada o por dibujos animados. 11100080
secuencias de dibujos para fines de campanas publicitarias y comerciales.
- Incluye las etapas de preproduccion, produccion y post produccion.
Servicios de fotografia |Este servicio incluye:
00160141 publicitaria - Fotografia de mercancias y productos industriales en general, vestuario, 11200140
edificios, paisajes, para fines publicitarios.
- Fotografia de personas para fines publicitarios.
Servicios de filmacion |Este servicio incluye:
de peliculas - Filmacion para publicidad y promocién (spot publicitarios).
00160151 cmemat'(?graflcas para |4 produccion de videos para uso publicitario creados mediante técnicas de 11100040
promocion o animacion computarizada o por
publicidad X .
(comerciales) secuencias de dibujos.
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SERVICIOS PRESTADOS A LAS EMPRESAS (OTROS SERVICIOS PRESTADOS A LAS EMPRESAS)

GRUPO copIGO SERVICIO INCLUYE EXCLUYE ADUANA
1Ft OTROS (SERVICIOS DE DISENO)
Servicios de disefio Este servicio incluye:
00162101 editorial - El disefio de originales para impresion: libros, catalogos, memorias, 11200020
brochures, diarios, revistas, folleteria, manuales técnicos y similares.
Servicios de disefio Este servicio incluye: Este servicio excluye:
publicitario - Disefio del mensaje, incluso el bosquejo lingiiistico. - Servicios de disefio editorial.
00162102 - Disefio conceptual de anuncios impresos, ilustraciones, carteles, senaletica. 11200120
- Disefio de guiones para peliculas publicitarias.
Servicios de disefio de |Este servicio incluye:
imagen corporativa, _ Dised i i i
00162103 iserocemarcas  ammidadiseal, s pogtat, s comumcacon de nambres o1 simbato, ntr 11200090
otros.
Servicios de disefio de |Este servicio incluye:
00162104 €mpaque - Disefio de las formas, colores y tamafios del empaque en si, y también el -
disefio de las etiquetas.
Servicios de disefio Este servicio incluye:
00162105 Multimedia - Combinacion de diferentes medios (incluso audio) para lograr comunicar un -
mensaje, el disefio grafico, la animacion digital y el disefio Web.
Servicios deilustracion  Este servicio incluye: Este servicio excluye:
digital - Diseio de las vistas e interaccion de una pagina Web, fotografia para sitios |- El disefio de la aplicacion
00162106 Web, fotografia y retoque, disefio de newsletter. informatica para implementar 11200020
una pagina Web.
Servicios de disefio Este item incluye:
evaluacion de materiales.
Servicios de disefio de |Este servicio incluye:
00162108 yestuario - Servicios de disefio de vestuario. 11200240

SERVICIOS DE COMUNICACIONES (SERVICIOS DE TELECOMUNICACIONES)

GRUPO cODIGO SERVICIO INCLUYE EXCLUYE ADUANA
2Cj EXTRACCION DE INFORMACION EN LiNEA Y DE BASES DE DATOS

Servicios de suministro |Este servicio incluye:

00231001 de audio mll’ji‘:?:::» para | g| s.uministro de archivos electrénicos que contengan grabasif}nes de audio 10800100
empresas ubicadasen 'musijcal que puedan descargarse y almacenarse en un dispositivo local.
el extranjero
Servicios de suministro |Este servicio incluye:
deaudioenlineapor | suministro de archivos de audio en linea por
Internet (streaming), .

00231011 ¢ € Interet (streaming). 10800110
para empresas
ubicadas en el
extranjero
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SERVICIOS DE COMUNICACIONES (SERVICIOS AUDIOVISUALES)

GRUPO CcODIGO SERVICIO INCLUYE EXCLUYE ADUANA
2Df OTROS (SERVICIOS DE GRABACION, FILMACION, ANIMACION, PRODUCCION, DIFUSION Y TRANSMISION)
Servicios de grabacion | Este servicio incluye:
de sonido - Servicios de ingenieria de sonido: produccién, recoleccion, clasificacion y
almacenamiento de sonidos, para su posterior utilizacion en el teatro, cine,
00240601 radio o television. 11100010
- Servicios de grabacién de sonido en estudio.
- Servicios de grabacion de sonido con equipos méviles.
Servicios de filmacion |Este servicio incluye: Este servicio excluye:
de peliculas - La produccion de peliculas cinematograficas mediante técnicas de - La produccién de spot
(largometrajes, animacion computarizada o por secuencias de dibujos. publicitarios proyectados en
documentales, series, L, . ., : iz
’ > |- Incluye las etapas de preproduccion, produccion y post produccion. cine o television.
dibujos animados, v P prep P ypostp
00240611 etc.), parasu 11100030
proyeccion en salas de
ciney
television, mediante
técnicas de animacién
Servicios de animacion |Este servicio incluye:
00240621 Cigital para efectos . creacion de efectos especiales para peliculas u otros medios audiovisuales )
especialesenobras | mediante animacién computarizada.
audiovisuales
Servicios de animacién |Este servicio incluye:
00240631 | digital parajuegosde | servicios de animacion digital para la creacion de videojuegos. -
video . . .
- Incluye las etapas de preproduccion, produccion y post produccion.
Servicios de Este servicio incluye:
produccion de - Servicios de produccion de programas de television, en directo (en vivo) o
00240641 originales de pregrabados (sin difusién previa). 11100060
programas de
television
Servicios de Este servicio incluye:
produccion de - Servicios de produccién de programas radiofénicos, en directo (en vivo) o
00240651 originales de pregrabados (sin difusién previa). 11100070
programas de
radiodifusion
Servicios de trabajos  |Este servicio incluye:
originales de autor de | preparacion de libretos para telenovelas y obras de teatro.
00240661 guiones para 11200400
telenovelas y obras de
teatro
Servicios de Este servicio incluye:
postproduccion de - Servicios auxiliares para la produccion de peliculas cinematograficas y cintas
PSIICUlaS . de video, como montaje de peliculas, corte, doblaje, impresién de titulos,
00240671 c!nematog_raﬂcas y efectos especiales, revelado y procesamiento de la pelicula, impresion de 11100050
cintas de video copias sonoras, transferencia de video a cinta o de video a peliculay
conversion de formatos. - Servicios de transcripcion de voz, subtitulacion en
tiempo real.
Servicios de Este servicio incluye:
00240681  postproduccion de - Servicios de mezcla de sonidos en estudio. 11100020
sonido
Servicios de difusiony |Este servicio incluye:
transmision - Los servicios de difusion de television satelital por cuenta de empresas de
distribucion de television satelital extranjeras, y que considera al menos:
- El proceso y codificacion de sefiales de television satelital para la difusion de
00240691 programacion de television codificada destinada a usuarios finales ubicados 11100055
en el extranjero.
- El suministro de programacién de origen nacional con destino al extranjero.
- La transmision de la sefial televisiva codificada hacia un satélite
geoestacionario.
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OTROS SERVICIOS NO CONTEMPLADOS EN OTRA PARTE

GRUPO coDIGO SERVICIO INCLUYE EXCLUYE ADUANA
12 OTROS SERVICIOS CALIFICADOS POR ADUANAS
Servicios de Este servicio incluye lo siguiente: Este servicio excluye:
licenciamiento de - Cesion de uso o goce temporal de licencia de derechos de autor y/o - Licenciamiento y servicios de
01200002 dereghos d? autory/o  propiedad intelectual. gestion a empresas en Chile. 11200415
propiedad intelectual | Servicios de administracion, gestion y coordinacion centralizados, de
derechos de autor y/o propiedad intelectual, dirigidos a terceros.
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GLOSARIO

Acuerdo General sobre Comercio de Servicios (GATS sigla en inglés): Acuerdo establecido
por los paises miembros de la Organizacion Mundial del Comercio para regular el comercio de
servicios.

Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT sigla en inglés): Acuerdo
establecido por los paises miembros de la Organizacién Mundial del Comercio para regular el
comercio de mercancias.

Documento Unico de Salida (DUS): Documento aduanero a través del cual la Aduana certifica
la salida legal de mercancias y/o servicios al exterior.

Establecimiento Permanente (EP): No existe uniformidad respecto al concepto de EP. No obs-
tante a partir de la definicion contenida en el articulo 5 de los tratados de doble tributacion, se
ha entendido que el concepto presupone: Existencia de una empresa que desarrolla un negocio,
existencia de un “lugar de negocios”. Por ejemplo: Instalaciones, local, o en algunos casos ma-
quinaria y equipos. Ademas que el lugar de negocios debe ser fijo, es decir, establecido en un
lugary con cierto grado de permanencia, y, las actividades de la empresa se realizan a través de
ese lugar fijo de negocios.

En el articulo 5 de cada TDT se encuentra la definicion de EP que rige para los paises signatarios
de dicho acuerdo.

Impuesto a la Renta: Impuesto directo que grava las rentas del capital y el trabajo.

Impuesto de Primera Categoria: Es un impuesto directo que grava las rentas provenientes del
capital, entre otras, por las empresas comerciales, industriales, mineras, servicios, etc.

Impuesto Global Complementario (IGC): Es un gravamen personal, global, progresivo y com-
plementario que se paga una vez al afio por las rentas globales.

IVA: Impuesto indirecto que grava las ventas y servicios con una tasa actual del 19%.

IVA crédito: Es el impuesto soportado, entre otros documentos, en las facturas de proveedores,
facturas de compras, notas de débito y de crédito recibidas que acrediten las adquisiciones o la
utilizacion de servicios efectuados en el periodo tributario respectivo.

IVA débito: Es el Impuesto al Valor Agregado (IVA) recargado en las boletas, facturas, liquidacio-
nes, notas de débito y notas de crédito emitidas por el concepto de ventas y servicios efectua-
dos en el periodo tributario respectivo.
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Modelo de Convenio de la OCDE: Modelo de convenio de doble tributacién desarrollado por la
Organizacién para la Cooperacion y el Desarrollo Econdmico.

Modelo de Convenio de la ONU: Modelo de convenio de doble tributacién desarrollado por la
Organizacién de las Naciones Unidas.

Organizacion Mundial del Comercio (OMC): Creada en 1995, se ocupa de las normas mundia-
les por las que se rige el comercio entre las naciones. Su principal funcion es velar por que el
comercio se realice de la manera mas fluida, previsible y libre posible.

Recuperacion de IVA exportador: Procedimiento establecido en el articulo 36 del DL.825 que
reconoce el derecho de los exportadores de recuperar el IVA pagado al adquirir bienes o utilizar
servicios destinado a su actividad de exportacion.

Servicios gravados de IVA: Aquellos que provengan del ejercicio de las actividades comprendi-
dasen los N°s. 3y 4 del articulo 20 de la Ley de Impuesto a la Renta (LIR).

Las actividades comprendidas en los N°s. 3y 4 del articulo 20 de la LIR corresponden a servicios
comerciales, rentas de la industria, del comercio, de la mineria y de la explotacién de riquezas
del mary demas actividades extractivas, companias aéreas, de seguros, de los bancos, asocia-
ciones de ahorro y préstamos, sociedades administradoras de fondos, sociedades de inversién,
capitalizacion, de empresas financieras y otras de actividad analoga, constructoras, periodisti-
cas, publicitarias, de radiodifusion, television, procesamiento automatico de datos y telecomu-
nicaciones, empresas de diversidén y esparcimiento, entre otras.

Adicionalmente, se asimilan a servicios otras actividades especiales y, por ende, gravados de
IVA, (articulo 8, letra h de la Ley del IVA) tales como el arrendamiento o cesién de uso de la pro-
piedad intelectual e industrial.

Servicio Nacional de Aduanas (SNA): El Servicio Nacional de Aduanas es un servicio publico
chileno, que ejerce la funcién aduanera. Es un organismo de administracion auténoma, y se
relaciona con el presidente de la Republica a través del Ministerio de Hacienda.

Sistema de Renta Mundial de Tributacion: Sistema tributario vigente en Chile que establece
que toda persona residente o domiciliada en Chile pagara impuestos sobre sus rentas de cual-
quier origen, ya sea que la fuente de entrada esté dentro del pais o fuera de él.
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Tratado de Doble Tributacion (TDT): Acuerdos (generalmente de alcance bilateral) que suscri-
ben los paises con el proposito de evitar la doble imposicion y prevenir la evasion fiscal con re-
lacién al impuesto a la renta y el patrimonio. Chile ha firmado TDT bilaterales con varios paises,
los cuales estan disponibles en:
http://www.sii.cl/normativa_legislacion/convenios_internacionales.html

Tratado de Libre Comercio (TLC): Es un marco juridico vinculante que suscriben dos o mas
paises con el propésito de liberalizar el comercio de bienes y servicios.

Tarifa Cachet: Es la retribucion (fee) que cobra la compaiiia por una o mas presentaciones artis-
ticas (prestacion de servicios).
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